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CAPITULO |
A divisao do trabalho

O maior aprimoramento das forcas produtivas do trabalho, e a maior parte da
habilidade, destreza e bom senso com os quais o trabalho é em toda parte dirigido ou
executado, parecem ter sido resultados da divisao do trabalho.

Compreenderemos mais facilmente os efeitos produzidos pela divisdo do trabalho na
economia geral da sociedade, se considerarmos de que maneira essa divisao do trabalho
opera em algumas manufaturas especificas. E comum supor que a divisio do trabalho
atinge o grau maximo em algumas manufaturas muito pequenas; ndo, talvez, no sentido
de que nessas a divisdo do trabalho seja maior do que em outras de maior importancia;
acontece, poréem, que nessas manufaturas menores, destinadas a suprir as pequenas
necessidades de um numero pequeno de pessoas 0 numero total de trabalhadores é
necessariamente menor, e 0s trabalhadores empregados em cada setor de trabalho
multas vezes podem ser reunidos no mesmo local de trabalho e colocados
imediatamente sob a perspectiva do espectador.

Ao contrario, nas grandes manufaturas, destinadas a suprir as grandes necessidades de
todo o povo, cada setor do trabalho emprega um nimero tdo grande de operarios que é
impossivel reuni-los todos no mesmo local de trabalho. Raramente podemos, em um sé
momento, observar mais do que 0s operarios ocupados em um Uunico setor. Embora,
portanto, nessas manufaturas maiores, o trabalho possa ser dividido em um ndmero de
partes muito maior do que nas manufaturas menores, a divisdo do trabalho nédo é téo
Obvia, de imediato, e por isso tem sido menos observada.

Tomemos, pois, um exemplo, tirado de uma manufatura muito pequena, mas na qual a
divisdo do trabalho multas vezes tem sido notada: a fabricagdo de alfinetes. Um operario
ndo treinado para essa atividade (que a divisdo do trabalho transformou em uma
indUstria especifica) nem familiarizado com a utilizacdo das maquinas ali empregadas
(cuja invencdo provavelmente também se deveu a mesma divisdo do trabalho),
dificilmente poderia talvez fabricar um Gnico alfinete em um dia, empenhando o
méaximo de trabalho; de qualquer forma, certamente ndo conseguira fabricar vinte.
Entretanto, da forma como essa atividade € hoje executada, ndo somente o trabalho todo
constitui uma industria especifica, mas ele esta dividido em uma série de setores, dos
quais, por sua vez, a maior parte também constitui provavelmente um oficio especial.

Um operério desenrola o arame, um outro o endireita, um terceiro o corta, um quarto faz
as pontas, um quinto o afia nas pontas para a colocagédo da cabeca do alfinete; para fazer
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uma cabeca de alfinete requerem-se 3 ou 4 operacGes diferentes; montar a cabega ja é
uma atividade diferente, e alvejar os alfinetes € outra; a propria embalagem dos alfinetes
também constitui uma atividade independente. Assim, a importante atividade de fabricar
um alfinete esta dividida em aproximadamente 18 operacdes distintas, as quais, em
algumas manufaturas sdo executadas por pessoas diferentes, ao passo que, em outras, 0
mesmo operéario as vezes executa 2 ou 3 delas.

Vi uma pequena manufatura desse tipo, com apenas 10 empregados, e na qual alguns
desses executavam 2 ou 3 operagdes diferentes. Mas, embora ndo fossem muito héabeis,
e portanto ndo estivessem particularmente treinados para o uso das maquinas,
conseguiam, quando se esfor¢cavam, fabricar em torno de 12 libras de alfinetes por dia.
Ora, 1 libra contém mais do que 4 mil alfinetes de tamanho medio. Por conseguinte,
essas 10 pessoas conseguiam produzir entre elas mais do que 48 mil alfinetes por dia.
Assim, ja que cada pessoa conseguia fazer 1/10 de 48 mil alfinetes por dia, pode-se
considerar que cada uma produzia 4 800 alfinetes diariamente.

Se, porém, tivessem trabalhado independentemente um do outro, e sem que nenhum
deles tivesse sido treinado para esse ramo de atividade, certamente cada um deles ndo
teria conseguido fabricar 20 alfinetes por dia, e talvez nem mesmo 1, ou seja: com
certeza ndo conseguiria produzir a 2402 parte, e talvez nem mesmo a 4 800? parte
daquilo que hoje sdo capazes de produzir, em virtude de uma adequada divisdo do
trabalho e combinacao de suas diferentes operagdes.

Em qualquer outro oficio e manufatura, os efeitos da divisdo do trabalho sdo
semelhantes dos que se verificam nessa fabrica insignificante embora em muitas delas o
trabalho ndo possa ser tdo subdividido, nem reduzido a uma simplicidade tdo grande de
operagdes. A divisdo do trabalho, na medida em que pode ser introduzida, gera, em cada
oficio, um aumento proporcional das forgas produtivas do trabalho. A diferenciagdo das
ocupacdes e empregos parece haver-se efetuado em decorréncia dessa vantagem. Essa
diferenciacdo, alids, geralmente atinge 0 maximo nos paises que se caracterizam pelo
mais alto grau da evolugédo, no tocante ao trabalho e aprimoramento; o0 que, em uma
sociedade em estagio primitivo, é o trabalho de uma Unica pessoa, € o de varias em uma
sociedade mais evoluida.

Em toda sociedade desenvolvida, o agricultor geralmente é apenas agricultor, e o
operério de industria somente isso. Também o trabalho que é necessério para fabricar
um produto completo quase sempre € dividido entre grande nimero de operarios.
Quantas sdo as atividades e empregos em cada setor da manufatura do linho e da 13,
desde os cultivadores até os branqueadores e os polidores do linho, ou os tingidores e
preparadores do tecido! A natureza da agricultura ndo comporta tantas subdivisdes do
trabalho, nem uma diferenciacéo tdo grande de uma atividade para outra, quanto ocorre
nas manufaturas. E impossivel separar com tanta nitidez a atividade do pastoreador da
do cultivador de trigo quanto a atividade do carpinteiro geralmente se diferencia da do
ferreiro.

Quase sempre o fiandeiro é uma pessoa, o teceldo, outra, ao passo que o arador, 0
gradador, o semeador e 0 que faz a colheita do trigo muitas vezes s&o a mesma pessoa.
Ja que as oportunidades para esses diversos tipos de trabalho s6 retornam com as
diferentes estaces do ano, € impossivel empregar constantemente um Gnico homem em
cada uma delas. Essa impossibillidade de fazer uma diferenciacdo tdo completa e plena



de todos os diversos setores de trabalho empregados na agricultura constitui talvez a
razdo por que o aprimoramento das forcas produtivas do trabalho nesse setor nem
sempre acompanha os aprimoramentos alcancados nas manufaturas.

As nacOes mais opulentas geralmente superam todos os seus vizinhos tanto na
agricultura como nas manufaturas; geralmente, porém distinguem-se mais pela
superioridade na manufatura do que pela superioridade na agricultura. Suas terras
geralmente s@o mais bem cultivadas, e, pelo fato de investirem mais trabalho e mais
dinheiro nelas produzem mais em proporcao a extensdo e a fertilidade natural do solo.
Entretanto, essa superioridade da producdo raramente € muito mais do que em
proporc¢do a superioridade de trabalho e dispéndio.

Na agricultura, o trabalho do pais rico nem sempre é muito mais produtivo do que o dos
paises pobres, ou, pelo menos, nunca € mais produtivo na mesma propor¢ao em que o é,
geralmente, nas manufaturas. Por conseguinte, o trigo do pais rico, da mesma qualidade,
nem sempre chega ao mercado com preco mais baixo do que o do pais pobre. O trigo da
Poldnia, com o mesmo grau de qualidade, é tdo barato como o da Franca, ndo obstante a
maior riqueza e o grau superior de desenvolvimento da Francga. O trigo da Franca é, nas
provincias triticolas, tdo bom e freqlientemente quase do mesmo preco que o trigo da
Inglaterra, embora, em riqueza e progresso, a Franca talvez seja inferior a Inglaterra. As
terras destinadas ao cultivo de trigo na Inglaterra sdo mais bem cultivadas do que as da
Franca, e, como se afirma, as da Franca sdo muito mais bem cultivadas que as da
Poldnia.

Todavia, embora um pais pobre, ndo obstante a inferioridade no cultivo das terras,
possa, até certo ponto, rivalizar com 0s paises ricos quanto aos baixos precos e a
qualidade do trigo, jamais podera enfrentar a competicdo no tocante as suas
manufaturas; ao menos se essas industrias atenderem as caracteristicas do solo, do clima
e da situacdo do pais rico. As sedas da Franca sdo melhores e mais baratas que as da
Inglaterra, porque a manufatura da seda, a0 menos atualmente, com os altos incidentes
sobre a importacdo da seda em estado bruto, ndo é tdo adequada para o clima da
Inglaterra como o é para o da Franca. Em contrapartida, as ferragens de ferro e as 1as
rusticas da Inglaterra sdo de uma superioridade incomparavel em relacdo as da Franca, e
também muito mais baratas, no mesmo grau de qualidade. Na Pol6nia, afirma-se nao
haver praticamente manufatura de espécie alguma, excetuadas algumas industrias
caseiras, de tipo mais primitivo, com as quais nenhum pais consegue subsistir.

Esse grande aumento da quantidade de trabalho que, em consequéncia da divisdo do
trabalho, 0 mesmo nimero de pessoas € capaz de realizar, é devido a trés circunstancias
distintas: em primeiro lugar, devido a maior destreza existente em cada trabalhador; em
segundo, a poupanca daquele tempo que, geralmente, seria costume perder ao passar de
um tipo de trabalho para outro; finalmente, a invencdo de um grande ndmero de
maquinas que facilitam e abreviam o trabalho, possibilitando a uma Unica pessoa fazer o
trabalho que, de outra forma, teria que ser feito por muitas.

Em primeiro lugar, vejamos como o0 aprimoramento da destreza do operario
necessariamente aumenta a quantidade de servico que ele pode realizar; a divisdo do
trabalho, reduzindo a atividade de cada pessoa a alguma operacdo simples e fazendo
dela o Unico emprego de sua vida, necessariamente aumenta muito a destreza do
operario. Estou certo de que um ferreiro comum que, embora acostumado a manejar o



martelo, nunca fez pregos, se em alguma ocasido precisar e tentar fazé-lo, dificilmente
conseguira ir além de 200 ou 300 pregos por dia, alidas de muito ma qualidade. Um
ferreiro que esta acostumado a fazer pregos, mas cuja Unica ou principal atividade nao
tem sido esta, raramente conseguira, mesmo com o esforco maximo, fazer mais do que
800 ou 1000 pregos por dia.

Tenho visto, porém, varios rapazes abaixo dos vinte anos que nunca fizeram outra coisa
sendo fabricar pregos e que, quando se empenhavam a fundo, conseguiam fazer, cada
um deles, mais de 2 300 pregos por dia. E, no entanto, fazer pregos ndo é de forma
alguma das operagdes mais simples. A mesma pessoa aciona o fole, atica ou melhora o
fogo quando necessario, aquece o ferro, e forja cada segmento do prego; ao forjar a
cabeca do prego, é obrigada a mudar de ferramentas. As diferentes operagdes em que se
subdivide a fabricacdo de um alfinete ou de um botdo metélico sdo todas elas muito
mais simples, sendo geralmente muito maior a destreza da pessoa que sempre fez isso
na vida. A rapidez com a qual sdo executadas algumas das operacOes dessas
manufaturas supera 0 que uma pessoa gque nunca o presenciou acreditaria possivel de ser
conseguido pelo trabalho manual.

Em segundo lugar, a vantagem que se aufere economizando o tempo que geralmente se
perderia no passar de um tipo de trabalho para o outro é muito maior do que a primeira
vista poderiamos imaginar. E impossivel passar com muita rapidez de um tipo de
trabalho para outro, porque este é executado em lugar diferente e com ferramentas
muito diversas. Um teceldo do campo, gue cultiva uma pequena propriedade, é obrigado
a gastar bastante tempo em passar do seu tear para 0 campo, e do campo para o tear. Se
os dois trabalhos puderem ser executados no mesmo local, certamente a perda de tempo
€ muito menor. Mas, mesmo nesse caso, ela ainda € muito consideravel.

Geralmente, uma pessoa se desconcerta um pouco ao passar de um tipo de trabalho para
outro. Ao comecar 0 novo trabalho, raramente ela se dedica logo com entusiasmo; sua
cabeca "esta em outra”, como se diz, e, durante algum tempo ela mais fiaria do que
trabalha seriamente. O habito de vadiar e de aplicar-se ao trabalho indolente e
descuidadamente adquiridos naturalmente - e quase necessariamente - por todo
trabalhador do campo que é obrigado a mudar de trabalho e de ferramentas a cada meia
hora e a fazer vinte trabalhos diferentes a cada dia, durante a vida toda, quase sempre o
torna indolente e preguicoso, alem de fazé-lo incapaz de aplicar-se com intensidade,
mesmo nas ocasides de maior urgéncia. Independentemente, portanto, de sua deficiéncia
no tocante a destreza ou rapidez, essa razdo é suficiente para reduzir sempre e
consideravelmente a quantidade de trabalho que ele é capaz de levar a cabo.

Em terceiro - e ultimo lugar - precisamos todos tomar consciéncia de quanto o trabalho
é facilitado e abreviado pela utilizagdo de maquinas adequadas. E desnecessario citar
exemplos. Limitar-me-ei, portanto, a observar que a invencdo de todas essas maquinas
que tanto facilitam e abreviam o trabalho parece ter sua origem na diviséo do trabalho.
As pessoas tém muito maior probabilidade de descobrir com maior facilidade e rapidez
métodos para atingir um objetivo quando toda a sua atencdo esta dirigida para esse
objeto Unico, do que quando a mente se ocupa com uma grande variedade de coisas.

Mas, em conseqliéncia da divisdo do trabalho, toda a atencdo de uma pessoa é
naturalmente dirigida para um Unico objeto muito simples. Eis por que é natural
podermos esperar que uma ou outra das pessoas ocupadas em cada setor de trabalho



especifico logo acabe descobrindo métodos mais faceis e mais rapidos de executar seu
trabalho especifico, sempre que a natureza do trabalho comporte tal melhoria. Grande
parte das maquinas utilizadas nas manufaturas em que o trabalho est4 mais subdividido
constituiu originalmente invencdes de operarios comuns, 0s quais, com naturalidade, se
preocuparam em concentrar sua atencdo na procura de métodos para executar suai
funcdo com maior facilidade e rapidez, estando cada um deles empregado em alguma
operagdo muito simples.

Quem quer que esteja habituado a visitar tais manufaturas deve ter visto muitas vezes
maquinas excelentes que eram invencdo desses operarios, a fim de facilitar e apressar a
sua propria tarefa no trabalho. Nas primeiras bombas de incéndio um rapaz estava
constantemente entretido em abrir e fechar alternadamente a comunicacdo existente
entre a caldeira e o cilindro, conforme o pistdo subia ou descia. Um desses rapazes, que
gostava de brincar com seus companheiros, observou que, puxando com um barbante a
partir da alavanca da valvula que abria essa comunica¢do com um outro componente da
maquina, a valvula poderia abrir e fechar sem ajuda dele, deixando-o livre para divertir-
se com seus colegas. Assim, um dos maiores aperfeicoamentos introduzidos nessa
maquina, desde que ela foi inventada, foi descoberto por um rapaz que queria poupar-se
no proprio trabalho.

Contudo, nem todos os aperfeicoamentos introduzidos em maquinas representam
invencbes por parte daqueles que utilizavam essas maquinas. Muitos deles foram
efetuados pelo engenho dos fabricantes das maquinas, quando a fabricacdo de maquinas
passou a constituir uma profissdo especifica; alguns desses aperfeicoamentos foram
obra de pessoas denominadas fil6sofos ou pesquisadores, cujo oficio ndo é fazer as
coisas, mas observar cada coisa, e que, por essa razdo, muitas vezes sdo capazes de
combinar entre si as forcas e poderes dos objetos mais distantes e diferentes.

Com o progresso da sociedade, a filosofia ou pesquisa torna-se, como qualquer oficio, a
ocupacdo principal ou exclusiva de uma categoria especifica de pessoas. Como qualquer
outro oficio, também esse esta subdividido em grande nimero de setores ou areas
diferentes, cada uma das quais oferece trabalho a uma categoria especial de fil6sofos; e
essa subdivisdo do trabalho filoséfico, da mesma forma como em qualquer outra
ocupacdo, melhora e aperfeicoa a destreza e proporciona economia de tempo. Cada
individuo torna-se mais habil em seu setor especifico, o volume de trabalho produzido é
maior, aumentando também consideravelmente o cabedal cientifico.

E a grande multiplicacdo das produgdes de todos os diversos oficios - multiplicagio essa
decorrente da divisdo do trabalho - que gera, em uma sociedade bem dirigida, aquela
riqueza universal que se estende até as camadas mais baixas do povo. Cada trabalhador
tem para vender uma grande quantidade do seu préprio trabalho, além daquela de que
ele mesmo necessita; e pelo fato de todos os outros trabalhadores estarem exatamente na
mesma situacdo, pode ele trocar grande parte de seus proprios bens por uma grande
quantidade, ou - 0 que é a mesma coisa - pelo preco de grande quantidade de bens
desses outros. Fornece-lhes em abundéncia aquilo de que carecem, e estes, por sua vez,
com a mesma abundancia, Ihe fornecem aquilo de que ele necessita; assim é que em
todas as camadas da sociedade se difunde uma abundancia geral de bens.

Observe-se a moradia do artesdo ou diarista mais comum em um pais civilizado e
florescente, e se notard que é impossivel calcular o numero de pessoas que contribui



com uma parcela - ainda que reduzida -de seu trabalho, para suprir as necessidades
deste operario. O casaco de 14, por exemplo, que o trabalhador usa para agasalhar-se,
por mais rude que seja, € o produto do trabalho conjugado de uma grande multidao de
trabalhadores. O pastor, o selecionador de 18, o cardador, o tintureiro, o fiandeiro, a
teceldo, o pisoeiro, o confeccionador de roupas, além de muitos outros, todos eles
precisam contribuir com suas profissdes especificas para fabricar esse produto tdo
comum de uso diario. Calcule-se agora quantos comerciantes e carregadores, além dos
trabalhadores ja citados, devem ter contribuido para transportar essa matéria-prima do
local onde trabalham alguns para os locais onde trabalham outros, quando muitas vezes
as distancias entre uns e outros sdo tdo grandes! Calcule-se quanto comércio e quanta
navegacdo - incluindo ai os construtores de navios, 0os marinheiros, produtores de velas
e de cordas - devem ter sido necessarios para juntar os diferentes tipos de drogas ou
produtos utilizados para tingir o tecido, drogas essas que freqiientemente provém dos
recantos mais longinquos da terra!

Quéo grande e também a variedade de trabalho necessaria para produzir as ferramentas
do menos categorizado desses operarios! Sem fazer mencdo de méquinas tdo complexas
como 0 navio ou barco do marujo, o0 moinho do pisoeiro, ou o proprio tear do teceldo,
consideremos apenas que variedades de trabalho sdo necessarias para fabricar esse
dispositivo tdo simples que € a tesoura, com a qual o pastor tosa a 1& das ovelhas. O
mineiro, o construtor do forno destinado a fundir o minério, o cortador de madeira, 0
queimador do carvao a ser utilizado na camara de fusdo, o oleiro que fabrica tijolos, o
pedreiro, 0s operarios que operam o forno, o encarregado da manutencdo das maquinas,
o forjador, o ferreiro - todos precisam associar suas habilidades profissionais para poder
produzir uma tesoura.

Se fizéssemos 0 mesmo exame das diferentes pecas de roupa e de mobilia usadas pelo
operario, da tosca camisa de linho que Ihe cobre a pele, dos sapatos que lhe protegem os
pés, da cama em que se deita e de todas as diversas pecas que compdem a sua mobilia e
seus pertences, do fogdo em que prepara os alimentos, do carvdo que se utiliza para isso,
escavado das entranhas da terra e trazido até ele talvez através de um longo percurso
maritimo e terrestre, de todos os outros utensilios de sua cozinha, de todos os pertences
da sua mesa - faca e garfos, travessas de barro ou de peltre em que serve as comidas -
das diferentes maos que colaboraram no preparo de seu pao e sua cerveja, da vidraca
que deixa entrar o calor e a luz e afasta o vento e a chuva - com todo o conhecimento e
arte exigidos para chegar a essa bela e feliz invencdo, sem a qual as nossas regides do
norte dificilmente teriam podido criar moradias tdo confortaveis - juntamente com as
ferramentas de todos os diversos operarios empregados na producdo dessas diferentes
utilidades. Se examinarmos todas essas coisas e considerarmos a grande variedade de
trabalhos empregados em cada uma dessa utilidades, perceberemos que sem a ajuda e
cooperacdo de muitos milhares ndo seria possivel prover as necessidades, nem mesmo
de uma pessoa de classe mais baixa de um pais civilizado, por mais que imaginemos -
erroneamente - é muito pouco e muito simples aquilo de que tais pessoas necessitam.

Em comparacdo com o luxo extravagante dos grandes, as necessidades e pertences de
um operario certamente parecem ser extremamente simples e faceis e, no entanto, talvez
seja verdade que a diferencga de necessidades de um principe europeu e de um camponés
trabalhador e frugal nem sempre é muito maior do que a diferenca que existe entre as
necessidades deste Gltimo e as de muitos reis da Africa, que s&o senhores absolutos das
vidas e das liberdades de 10 mil selvagens nus.



Capitulo 11
O principio que da origem a diviséo do trabalho

Essa divisdo do trabalho, da qual derivam tantas vantagens, ndo é, em sua origem, 0O
efeito de uma sabedoria humana qualquer, que preveria e visaria esta riqueza geral a
qual da origem. Ela é a consequiéncia necessaria, embora muito lenta e gradual, de uma
certa tendéncia ou propensdo existente na natureza humana que ndo tem em vista essa
utilidade extensa, ou seja: a propensao a intercambiar, permutar ou trocar uma coisa
pela outra.

N&o é nossa tarefa investigar aqui se essa propensao é simplesmente um dos principios
originais da natureza humana, sobre o qual nada mais restaria a dizer, ou se - como
parece mais provavel - é uma consequiéncia necessaria das faculdades de raciocinar e
falar. De qualquer maneira, essa propensdo encontra-se em todos os homens, ndo se
encontrando em nenhuma outra raga de animais, que ndo parecem conhecer nem essa
nem qualquer outra espécie de contratos. Por vezes, tem-se a impressdo de que dois
galgos, ao irem ao encal¢o de uma lebre, parecem agir de comum acordo. Cada um a faz
voltar-se para seu companheiro, ou procura intercepta-la quando seu companheiro a faz
voltar-se para ele. Mas isso ndo € efeito de algum contrato, sendo da concorréncia casual
de seus desejos acerca do mesmo objeto naquele momento especifico.

Ninguém jamais viu um cachorro fazer uma troca justa e deliberada de um 0sso por
outro, com um segundo cachorro. Ninguém jamais viu um animal dando entender a
outro, através de gestos ou gritos naturais: isto € meu, isto € teu, estou disposto a trocar
isto por aquilo. Quando um animal deseja obter alguma coisa, de uma pessoa ou de
outro animal, ndo dispde de outro meio de persuasdo a ndo ser conseguir o favor
daqueles de quem necessita ajuda. Um filhote acaricia e lisonjeia sua mae, e um spaniel
faz um sem nimero de mesuras e demonstracdes para atrair a atencao de seu dono que
estd jantando, quando deseja receber comida. As vezes 0 homem usa 0 mesmo
estratagema com seus semelhantes, e quando ndo tem outro recurso para induzi-los a
atenderem a seus desejos, tenta por todos 0s meios servis atingir este objetivo. Todavia,
ndo terd tempo para fazer isso m todas as ocasifes. Numa sociedade civilizada, o
homem a todo momento necessita da ajuda e cooperacdo de grandes multiddes, e sua
vida inteira mal seria suficiente para conquistar a amizade de algumas pessoas.

No caso de quase todas as outras racas de animais, cada individuo, ao atingir a
maturidade, é totalmente independente e, em seu estado natural, ndo tem necessidade da
ajuda de nenhuma outra criatura vivente. O homem, entretanto, tem necessidade quase
constante da ajuda dos semelhantes, e é inutil esperar esta ajuda simplesmente da
benevoléncia alheia. Ele terd maior probabilidade de obter o que quer, se conseguir
interessar a seu favor a auto-estima dos outros, mostrando-lhes que é vantajoso para eles
fazer-lhe ou dar-lhe aquilo de que ele precisa. E isto o que faz toda pessoa que propde
um negdcio a outra. Dé-me aquilo que eu quero, e vocé terd isto aqui, que vocé quer -
esse é o significado de qualquer oferta desse tipo; e é dessa forma que obtemos uns dos
outros a grande maioria dos servigos de que necessitamos.

Né&o ¢ da benevoléncia do acougueiro, do cervejeiro ou do padeiro que esperamos nosso
jantar, mas da consideracdo que eles tém pelo seu préprio interesse. Dirigimo-nos ndo a
sua humanidade, mas a sua auto-estima, e nunca lhes falamos das nossas proprias



necessidades, mas das vantagens que advirdo para eles. Ninguém, a ndo ser o mendigo,
sujeita-se a depender sobretudo da benevoléncia dos semelhantes. Mesmo o mendigo
ndo depende inteiramente dessa benevoléncia. Com efeito, a caridade de pessoas com
boa disposicdo lhe fornece tudo o de que carece para a subsisténcia. Mas embora esse
principio Ihe assegure, em Ultima analise, tudo o que € necessario para a sua
subsisténcia, ele ndo pode garantir-lhe isso sempre, em determinados momentos em que
precisar. A maior parte dos desejos ocasionais do mendigo séo atendidos da mesma
forma que os de outras pessoas, através de negociacao, de permuta ou de compra. Com
o dinheiro que alguém lhe d&, ele compra alimento. A roupa velha que um outro Ihe da,
ele a troca por outras roupas velhas que Ihe servem melhor, por moradia, alimento ou
dinheiro, com o qual pode comprar alimento, roupas ou moradia, conforme tiver
necessidade.

Assim como é por negociacao, por escambo ou por compra gue conseguimos uns dos
outros a maior parte dos servicos reciprocos de que necessitamos, da mesma forma é
essa mesma propensdo ou tendéncia a permutar que originalmente gera a divisdo do
trabalho. Em uma tribo de cagadores ou pastores, por exemplo, uma determinada pessoa
faz arcos e flechas com mais habilidade e rapidez do que qualquer outra. Multas vezes
troca-los-& com seus companheiros, por gado ou por carne de caca; considera que, dessa
forma, pode conseguir mais gado e mais carne de caca do que conseguiria se ele mesmo
fosse a procura deles no campo.

Partindo pois da consideracdo de seu interesse proprio, resolve que o fazer arcos e
flechas serd sua ocupacdo principal, tomando-se uma espécie de armeiro. Um outro é
particularmente habil em fazer o madeiramento e as coberturas de suas pequenas
cabanas ou casas removiveis. Ele est4 habituado a ser util a seus vizinhos dessa forma,
0S quais 0 remuneram da mesma maneira, com gado e carne de caca, até que, ao final,
acaba achando interessante dedicar-se inteiramente a essa ocupagéo, e tornar-se uma
especie de carpinteiro dedicado a construcdo de casas. Da mesma forma, um terceiro
torna-se ferreiro ou apascentador de gado, um quarto se faz curtidor ou preparador de
peles ou couros, componente primordial da roupa dos silvicolas. E dessa forma, a
certeza de poder permutar toda a parte excedente da producdo de seu proprio trabalho
que ultrapasse seu consumo pessoal estimula cada pessoa a dedicar-se a uma ocupacédo
especifica e a cultivar e aperfeicoar todo e qualquer talento ou inclinagdo que possa ter
por aquele tipo de ocupacao ou negocio.

Na realidade, a diferenca de talentos naturais em pessoas diferentes € muito menor do
que pensamos; a grande diferenca de habilidade que distingue entre si pessoas de
diferentes profissdes, quando chegam a maturidade, em muitos casos ndo é tanto a
causa, mas antes o efeito da divisdo do trabalho. A diferenca entre as personalidades
mais diferentes, entre um filésofo e um carregador comum da rua, por exemplo, parece
ndo provir tanto da natureza, mas antes do habito, do costume, da educacdo ou
formacéo. Ao virem ao mundo, e durante 0s seis ou oito primeiros anos de existéncia,
talvez fossem muito semelhantes entre si, e nem seus pais nem seus companheiros de
folguedo eram capazes de perceber nenhuma diferenca notavel. Em torno dessa idade,
ou logo depois, comegam a engajar-se em ocupagdes muito diferentes.

Comeca-se entdo a perceber a diferenca de talentos, sendo que esta diferenciacao vai-se
ampliando gradualmente, até que, ao final, o fildsofo dificilmente se dispord a
reconhecer qualquer semelhanca. Mas, sem a propensao a barganha, ao escambo e a



troca, cada pessoa precisa ter conseguido para si mesma tudo o que lhe era necessario
ou conveniente para a vida que desejava. Todos devem ter tido as mesmas obrigacdes a
cumprir, e 0 mesmo trabalho a executar, e ndo pode ter havido urna tal diferenca de
ocupacdes que por si fosse suficiente para produzir uma diferenca tdo grande de
talentos.

Assim como é essa propensdo que gera essa diferenca de talentos, tdo notdvel entre
pessoas de profissdes diferentes, da mesma forma, é essa mesma propensdo que faz com
que a diferenca seja util. Muitos grupos de animais, todos reconhecidamente da mesma
especie, trazem de nascenca uma diferenca de "indole” muito maior do que aquela que
se verifica entre as pessoas, anteriormente & aquisi¢do de habitos e a educagdo. Por
natureza, a diferenca entre um filésofo e um carregador de rua, no tocante ao carater
bésico e a disposi¢cdo, ndo representa sequer 50% da diferenca que existe entre um
mastim e um galgo, ou entre um galgo e um spaniel, ou entre este Gltimo e um céo
pastor. Entretanto, esses tipos de animais, embora sendo da mesma espécie, dificilmente
tém qualquer utilidade uns em relacdo aos outros. A forca do mastim ndo se beneficia
em nada da velocidade ou rapidez do galgo ou da sagacidade do spaniel ou da
docilidade do céo pastor.

Os efeitos provenientes dessas diferencas de "indole" e talentos, por falta da faculdade
ou propensdo a troca, ndo sdo capazes de formar um patriménio comum, e ndo
contribuem o minimo para o melhor atendimento das necessidades da espécie. Cada
animal, individualmente, continua obrigado a ajudar-se e defender-se sozinho, ndo
dependendo um do outro, ndo auferindo vantagem alguma da variedade de talentos com
a qual a natureza distinguiu seus semelhantes. Ao contrario, entre os homens, 0s
caracteres e habilidades mais diferentes sdo Uteis uns aos outros; as producges diferentes
dos respectivos talentos e habilidades, em virtude da capacidade e propensdo geral ao
intercambio, ao escambo e a troca, sdo como que somados em um cabedal comum, no
qual cada um pode comprar qualquer parcela da producdo dos talentos dos outros, de
acordo com suas necessidades.

Capitulo 111
A divisdo do trabalho limitada pela extensdo do mercado

Como € o poder de troca que leva a divisdo do trabalho, assim a extensao dessa divisdo
deve sempre ser limitada pela extenséo desse poder, ou, em outros termos, pela extenséo
do mercado. Quando o mercado é muito reduzido, ninguém pode sentir-se estimulado a
dedicar-se inteiramente a uma ocupacdo, porque nao podera permutar toda a parcela
excedente de sua producdo que ultrapassa seu consumo pessoal pela parcela de
producéo do trabalho alheio, da qual tem necessidade.

Existem certos tipos de trabalho, mesmo da categoria mais baixa, que s6 podem ser
executados em uma cidade grande. Um carregador, por exemplo, ndo consegue
encontrar emprego e subsisténcia em nenhum outro lugar. Uma aldeia é pequena demais
para isto; € até dificil que uma cidade pequena, dotada de um mercado, seja
suficientemente grande para oferecer ocupagao constante para um carregador. Nas casas
isoladas e nas minusculas aldeias espalhadas pelas regides montanhosas da Escocia,
cada camponés deve ao mesmo tempo ser agougueiro, padeiro e fabricante de cerveja de
sua propria familia. Em tais situacdes, dificilmente podemos esperar encontrar sequer



um ferreiro, um carpinteiro ou marceneiro num raio inferior a 30 milhas de um outro
profissional da mesma ocupacéo.

As familias espalhadas, que vivem a 8 ou 10 milhas de distancia uma da outra, tém que
aprender elas mesmas um grande nimero de oficios e trabalhos, para os quais, se
morassem em localidades mais povoadas, chamariam os respectivos profissionais. Os
trabalhadores do campo quase sempre s@o obrigados a executar eles mesmos todos 0s
diversos tipos de trabalho que tém afinidade tdo grande entre si, a ponto de poderem
lidar com 0 mesmo tipo de materiais. Um carpinteiro do campo faz todo tipo de trabalho
com madeira, e um ferreiro do campo faz qualquer tipo de servico com ferro. O
primeiro é ndo somente carpinteiro, mas também marceneiro, e até mesmo entalhador
de madeira, construtor de carrogas, fabricante de arados. E os trabalhos de um ferreiro
no campo sdo ainda mais variados. Seria até impossivel haver uma profissdao como a do
fabricante de pregos nas regides afastadas e interioranas da Alta Escocia. Tal operario,
produzindo 1000 pregos por dia, e com 300 dias de trabalho no ano, produzira 300 mil
pregos por ano. Acontece que, nessa regido, seria impossivel vender 1000 pregos, ou
seja, a producéo de apenas um dia de trabalho.

Ja que o transporte fluvial ou maritimo abre um mercado mais vasto para qualquer tipo
de trabalho do que unicamente o transporte terrestre, é na costa maritima e ao longo dos
rios navegaveis que, naturalmente, todo tipo de trabalho ou ocupacdo comeca a
subdividir-se e aprimorar-se, e somente depois de muito tempo esses aperfeicoamentos
se estendem ao interior de um pais. Uma carroca de rodas largas, servida por dois
homens e puxada por oito cavalos, leva aproximadamente seis semanas para transportar
de Londres a Edimburgo - ida e volta - mais ou menos 4 toneladas de mercadoria. Mais
OuU menos No mesmo tempo um barco ou navio tripulado por seis ou oito homens, e
navegando entre os portos de Londres e Leith, muitas vezes transporta - ida e volta -
200 toneladas de mercadoria. Portanto, seis ou oito homens, por transporte aquético,
podem levar e trazer, no mesmo tempo, a mesma quantidade de mercadoria entre
Londres e Edimburgo que cinquenta carrogas de rodas largas, servidas por 100 homens
e puxadas por 400 cavalos. Para 200 toneladas de mercadorias, portanto, transportadas
por terra de Londres para Edimburgo, é necessario pagar a manutencdo de 100 homens
durante trés semanas, e 0 desgaste e a mobilizacdo de 400 cavalos, mais o0 de 50
carrogas de rodas largas.

Ao contrério, essa mesma quantidade de mercadorias, se transportada por hidrovia, serd
onerada apenas pela manutencdo de 6 ou 8 homens, e pelo desgaste e movimentacdo de
um navio ou barco com carga de 200 toneladas, além do valor do risco maior, ou seja, a
diferenca de seguro entre esses dois sistemas de transporte. Se, portanto, entre essas
duas localidades ndo houvesse outra possibilidade de comunicagdo sendo por terra, e ja
que ndo se poderia transportar entre as duas cidades nenhuma outra mercadoria a néo
ser aquela cujo preco fosse bem elevado em proporgdo com seu peso, s6 poderia haver
uma pequena parte daquele comércio que atualmente existe entre as duas cidades; e por
conseguinte elas s6 poderiam dar uma pequena parte do estimulo que atualmente dédo
uma a outra. Entre as regides distantes da terra seria pequena ou até nula a possibilidade
de comércio.

Que mercadorias poderiam, por exemplo, comportar o preco do transporte terrestre
entre Londres e Calcutd? Ou, se houvesse alguma mercadoria tdo preciosa que pudesse
comportar um transporte tdo dispendioso, com que seguranca se efetuaria tal transporte,



passando por territérios habitados por tantas na¢des ainda em estado de barbarie? E no
entanto, existe atualmente, entre Londres e Calcutd, um comércio consideravel;
intercambiando seus mercados, Londres e Calcutd estimulam muito o trabalho e a
produgéo entre si.

Se tais sdo, portanto, as vantagens do transporte fluvial ou maritimo, é natural que os
primeiros aperfeicoamentos das artes e da manufatura se operem la onde essa
circunstancia abrir mercado do mundo inteiro para a producédo de cada tipo de profisséo
e que esses aperfeicoamentos levem muito tempo para estender-se ao interior do pais. O
interior do pais pode durante muito tempo nao ter nenhum outro mercado para a maior
parte de suas mercadorias a ndo ser a regido circunjacente, que o separa da costa
maritima e dos grandes rios navegaveis. Por conseguinte, a extensdo de seu mercado
devera durante muito tempo ser proporcional a riqueza e a reduzida densidade
demogréafica daquela regido, e consequentemente seu aprimoramento sempre devera vir
depois do aprimoramento da regiéo.

Em nossas col6nias norte-americanas, as plantacdes sempre acompanharam a costa
maritima ou as margens dos rios navegaveis, e dificilmente se distanciaram muito
dessas vias de transporte.

Segundo a Historia bem documentada, as primeiras nacdes a serem civilizadas foram
obviamente as localizadas ao redor da costa do Mediterraneo. Esse mar - o0 maior brago
de mar que se conhece no mundo - , por ndo ter marés e, consequentemente, ndo
apresentar outras ondas sendo as provocadas pelo vento, devido a lisura de sua
superficie, a multiddo de suas ilhas e a proximidade de suas praias vizinhas,
demonstrou-se extremamente favoravel a uma navegacdo mundial incipiente, épocas em
que os homens, por ignorarem ainda a bussola, tinham receio de afastar-se da costa e,
devido ao primitivismo da construgdo naval, receavam expor-se as ondas turbulentas do
oceano. No mundo antigo, passar além das colunas de Heércules, isto €, além do estreito
de Gibraltar, foi considerado por muito tempo como uma facanha naval altamente
perigosa e quase miraculosa. Muito tempo decorreu até que os proprios fenicios e
cartagineses, 0s mais habeis navegadores e construtores navais dos tempos antigos,
tentassem essa facanha; e durante muito tempo foram eles os unicos que assumiram tal
risco.

Dentre todos os paises localizados na costa do Mediterraneo, o Egito parece ter sido o
primeiro no qual a agricultura ou as manufaturas foram praticadas e puderam acusar um
grau consideravel de aperfeicoamento. Em parte alguma o alto Egito dista mais do que
algumas milhas do rio Nilo; e no baixo Egito, o Nilo se ramifica em uma multiplicidade
de canais, que, com alguma habilidade, parecem ter assegurado uma comunicacdo
fluvial, ndo somente entre todas as grandes cidades, mas também entre todas as aldeias
de maior envergadura, e até mesmo com muitas propriedades agricolas do interior; mais
ou menos da mesma forma como isso ocorre hoje na Holanda, em relagéo aos rios Reno
e Mosa. A extensdo e a facilidade dessa navegacdo interna constituiu provavelmente
uma das causas primordiais do antigo progresso e aprimoramento do Egito.

Os aperfeicoamentos na agricultura e nas manufaturas parecem ter sido muito antigos
também nas provincias de Bengala, localizadas nas Indias Orientais, e em algumas das
provincias orientais da China, embora em nosso continente ndo disponhamos de fontes
historicas auténticas que documentem com certeza essa antiglidade. Em Bengala, o



Ganges e varios outros grandes rios formam grande ndmero de canais navegaveis, da
mesma forma que o Nilo no Egito. Também nas provincias orientais da China, varios
rios grandes formam, com seus diversos afluentes, uma multiddo de canais; a
comunicacdo entre esses canais fez com que surgisse uma navegacao interna muito mais
extensa do que a assegurada pelo Nilo ou pelo Ganges, ou talvez até pelos dois juntos. E
notavel que nem o0s antigos egipcios nem os indianos e chineses da Antiglidade
estimularam o comércio externo, e portanto parecem ter auferido sua grande riqueza de
navegacdo puramente interna.

Em contrapartida, todas as regides do interior da Africa, e toda a parte da Asia
localizada a uma distancia maior ao norte dos mares Euxino e Céspio - a antiga Citia, a
Tartaria e a Sibéria modernas - em todas as épocas, ao que parece, permaneceram no
estado de barbarie que ainda hoje as caracteriza. O mar da Tartaria é o oceano gelado
que ndo permite navegacao, e embora alguns dos maiores rios do mundo percorram essa
regido, a distdncia entre uns e outros é excessivamente grande para permitir
comunicacdo e comércio ao longo da maior parte de sua extensao.

Na Africa ndo existe nenhuma dessas grandes artérias como sdo o mar Baltico e o mar
Adriético, na Europa, o Mediterraneo e o Euxino na Europa e na Asia, e os golfos da
Ardbia, Pérsia, india, Bengala e Sifo na Asia, sendo portanto impossivel estender o
comércio a essas distantes plagas do interior da Africa; por outro lado, os grandes rios
da Africa sdo excessivamente distantes entre si para permitirem uma navegacio de
maior porte. Além disso, nunca pode ser muito consideravel o comércio que uma nacgéo
pode manter através de um rio que ndo se ramifique em muitos afluentes ou canais, e
que percorre territorio estrangeiro antes de desembocar no mar; isso porque a nagdo
estrangeira pela qual passa a parte do rio que desemboca no mar pode, a qualquer
momento, obstruir a comunicagdo entre o pais vizinho e 0 mar.

A navegacdo do Danubio é de muito pouca utilidade para os Estados da Baviera, a
Austria e a Hungria, em compara¢do com o que seria se algum desses paises possuisse
todo o percurso do Danubio, até ele desembocar no mar Negro.

Capitulo IV
A origem e o uso do dinheiro

Uma vez plenamente estabelecida a divisdo do trabalho, € muito reduzida a parcela de
necessidades humanas que pode ser atendida pela producdo individual do proprio
trabalhador. A grande maioria de suas necessidades, ele a satisfaz permutando aquela
parcela do produto de seu trabalho que ultrapassa o seu préprio consumo, por aquelas
parcelas da producdo alheia de que tiver necessidade. Assim sendo, todo homem
subsiste por meio da troca, tornando-se de certo modo comerciante; e assim € que a
propria sociedade se transforma naquilo que adequadamente se denomina sociedade
comercial.

Quando a divisdo do trabalho estava apenas em seu inicio, este poder de troca deve ter
deparado freglientemente com grandes empecilhos. Podemos perfeitamente supor que
um individuo possua uma mercadoria em quantidade superior aquela de que precisa, ao
passo que um outro tem menos. Consequentemente, o primeiro estaria disposto a vender
uma parte de seu supérfluo, e o segundo a compré-la. Todavia, se esta segunda pessoa



ndo possuir nada daquilo que a primeira necessita, ndo podera haver nenhuma troca
entre as duas. O acougueiro tem consigo mais carne do que a por¢do de que precisa para
Seu consumo, e 0 cervejeiro, e 0 padeiro estariam dispostos a comprar uma parte do
produto. Entretanto, ndo tém nada a oferecer em troca, a ndo ser os produtos diferentes
de seu trabalho ou de suas transacGes comerciais, € 0 agougueiro ja tem 0 pdo e a
cerveja de que precisa para seu consumo.

Neste caso, ndo podera haver nenhuma troca entre eles. No caso, 0 agcougueiro nao pode
ser comerciante para 0 cervejeiro e o padeiro, nem estes podem ser clientes do
acgougueiro; e portanto diminui nos trés a possibilidade de se ajudarem entre si. A fim de
evitar o inconveniente de tais situagOes, toda pessoa prudente, em qualquer sociedade e
em qualquer periodo da historia, depois de adotar pela primeira vez a divisdo do
trabalho, deve naturalmente ter se empenhado em conduzir seus negécios de tal forma,
que a cada momento tivesse consigo, além dos produtos diretos de seu proprio trabalho,
uma certa quantidade de alguma(s) outra(s) mercadorias(s) - mercadoria ou mercadorias
tais que, em seu entender, poucas pessoas recusariam receber em troca do produto de
seus proprios trabalhos.

Provavelmente, muitas foram as mercadorias sucessivas a serem cogitadas e também
utilizadas para esse fim. Nas épocas de sociedade primitiva, afirma-se que o instrumento
generalizado para trocas comerciais foi 0 gado. E embora se trate de uma mercadoria
que apresenta muitos inconvenientes, constatamos que, entre 0s antigos, com freqiiéncia
0s bens eram avaliados com base no nimero de cabecas de gado cedidas para compra-
los. A couraca de Diomedes, afirma Homero, custou somente 9 bois, ao passo que a de
Glauco custou 100 bois. Na Abissinia, afirma-se que o instrumento comum para
comeércio e trocas era o sal; em algumas regides da costa da india, o instrumento era um
determinado tipo de conchas; na Terra Nova era o bacalhau seco; na Virginia, o fumo;
em algumas das nossas col6nias do oeste da india, o agUcar, em alguns outros paises,
peles ou couros preparados; ainda hoje - segundo fui informado - existe na Escocia uma
aldeia em que ndo € raro um trabalhador levar pregos em vez de dinheiro, quando vai ao
padeiro ou a cervejaria.

Entretanto, ao que parece, em todos os paises as pessoas acabaram sendo levadas por
motivos irresistiveis a atribuir essa funcéo de instrumento de troca preferivelmente aos
metais, acima de qualquer outra mercadoria. Os metais apresentam a vantagem de
poderem ser conservados, sem perder valor, com a mesma facilidade que qualquer outra
mercadoria, por ser dificil encontrar outra que seja menos perecivel; ndo somente isso,
mas podem ser divididos, sem perda alguma, em qualquer nimero de partes, ja que
eventuais fragmentos perdidos podem ser novamente recuperados pela fusdo - uma
caracteristica que nenhuma outra mercadoria de durabilidade igual possui, e que, mais
do que qualquer outra, torna 0s metais aptos como instrumentos para 0 comeércio e a
circulagao.

Assim, por exemplo, a pessoa que desejasse comprar sal e ndo tivesse outra coisa para
dar em troca sendo gado, estava obrigada a comprar de uma s6 vez sal na quantidade
correspondente ao valor de um boi inteiro, ou de uma ovelha inteira. Raramente podia
comprar menos, pois o que tinha que dar em troca pelo sal dificilmente era passivel de
divisdo sem perda; e se desejasse comprar ainda mais, pelas mesmas razdes estava
obrigada a comprar o dobro ou o triplo da quantidade, ou seja, o valor de 2 ou 3 bois, ou
2 ou 3 ovelhas. Ao contrario, se em lugar de bois ou ovelhas tivesse metais a dar em



troca, facilmente podia ajustar a quantidade do metal aquela quantidade de mercadorias
de que tinha necessidade imediata.

Diferentes foram os metais utilizados pelas diversas nacdes para esse fim. O ferro era o
instrumento comum de comércio entre 0s espartanos; entre 0s antigos romanos era o
cobre; o0 ouro e a prata eram o instrumento de comércio de todas as nagdes ricas e
comerciantes.

De inicio, parece que os referidos metais eram utilizados para esse fim em barras brutas,
sem gravacdo e sem cunhagem. Assim, Plinio (Plinio. Historia Naturalis. Livro
Trigésimo Terceiro. Cap. I11) baseando-se em Timeu, historiador antigo, nos conta que,
até a época de Sérvio Tulio, os romanos nao possuiam dinheiro cunhado, mas faziam
uso das barras de cobre sem gravacdo quando queriam comprar algo. Por conseguinte,
naquela época essas barras brutas de metal desempenhavam o papel de dinheiro.

O uso de metais nesse estado apresentava dois inconvenientes muito grandes: o da
pesagem e o da verificacdo da autenticidade ou qualidade do metal.

Em se tratando dos metais preciosos, em que uma pequena diferenca de quantidade
representa uma grande diferenca no valor, at¢é mesmo o trabalho de pesagem, se tiver
que ser feito com a exatiddo necessaria, requer no minimo pesos e balangas muito
exatos. Particularmente a pesagem do ouro € uma operagdo precisa e sutil. No caso de
metais menos nobres, evidentemente, onde um erro pequeno ndo teria maiores
consequiéncias, ndo se exigia uma precisdo tdo elevada. Entretanto, considerariamos
altamente incdmodo se, toda vez que um individuo tivesse que comprar ou vender uma
guantidade de mercadoria do valor de um farthing, fosse obrigado a pesar essa
minuscula moeda. (Nota do Editor: farthing é moeda de cobre, equivalente a 1/4 do
péni inglés, que circulou até 1961)

A operacdo de verificar a autenticidade ou quilate é ainda mais dificil e mais tediosa; e,
a menos que uma parte do metal seja fundida no cadinho ou crisol, utilizando
dissolventes adequados, é extremamente incerta qualquer conclusdo que se possa tirar.
E no entanto, antes de se instituir a moeda cunhada, as pessoas que nao se submetessem
a essa operacao dificil e tediosa estavam expostas as fraudes e imposi¢cdes mais penosas,
pois em vez de libra-peso de prata pura ou de cobre puro, estavam sujeitas a receber
pelas suas mercadorias uma composi¢do adulterada dos materiais mais ordinarios e
baratos, os quais, porém, em sua aparéncia se assemelhavam a prata ou ao cobre. Para
evitar tais abusos, para facilitar as trocas e assim estimular todos os tipos de industria e
comeércio, considerou-se necessario, em todos 0s paises que conheceram um progresso
notavel, fazer uma gravacdo oficial naquelas determinadas quantidades de metal que se
usavam comumente para comprar mercadorias.

Dai a origem do dinheiro cunhado ou em moeda, bem como das assim chamadas casas
da moeda: instituicbes essas exatamente da mesma natureza que as do aulnagers
("oficiais de inspecdo e medicdo de tecido de 1a"), stampmasters ("desbastadores”) de
tecido de |& e de linho. Todas elas tém por objetivo garantir, por meio de gravacéo
oficial, a quantidade e a qualidade uniforme das diversas mercadorias quando trazidas
ao mercado.



As primeiras gravagdes oficiais desse tipo, impressas nos metais correntes, em muitos
casos parecem ter tido o objetivo de garantir o que era mais dificil e mais importante de
garantir, isto é, a qualidade ou quilate do metal; ao que parece, essas gravacles se
assemelhavam a marca de esterlina que atualmente é impressa em chapas e barras de
prata, ou a marca espanhola que as vezes € impressa em lingotes de ouro e que, por
incidirem somente em um dos lados da peca e ndo cobrirem a superficie inteira,
garantem o quilate mas ndo o peso do metal. Abrado pesou para Efrom os 400 siclos de
prata que tinha concordado em pagar pelo campo de Macpela. Afirma-se que eram o
dinheiro corrente dos comerciantes de entdo, mas foram recebidos pelo peso e néo por
namero, da mesma forma que hoje se recebem lingotes de ouro e barras de prata. Pelo
que se conta, 0s antigos reis saxonios da Inglaterra recebiam sua remuneracdo ndo em
dinheiro, mas em espécie, isto é, em alimentos e provisdes de todo tipo. Foi Guilherme,
o Conquistador, que introduziu o costume de paga-los em dinheiro. Entretanto, esse
dinheiro, durante muito tempo, era recebido no Tesouro Publico, por peso e ndo de
contado.

O inconveniente e a dificuldade de pesar esses metais com exatiddo deram origem a
instituicdo de moedas, cuja gravacao, cobrindo inteiramente os dois lados da peca e as
vezes também as extremidades, visava a garantir ndo somente o quilate, mas também o
peso do metal. Por isso, essas moedas eram recebidas, como hoje, por unidades,
dispensando o incomodo de peséa-las.

Ao que parece, as denominacfes dessas moedas de inicio expressavam 0 peso ou
quantidade de metal nelas contido. Na época de Sérvio Tulio, o primeiro a cunhar
moedas em Roma, 0 asse ou pondo romano continha 1 libra romana de cobre de boa
qualidade. Foi dividida, da mesma maneira que a libra Troy, em 12 oncas, cada uma das
quais continha 1 onca real de bom cobre. (Nota do Editor: Troy era parte do sistema
inglés de pesos, originariamente para pedras e metais preciosos, recebendo esse nome
da cidade francesa de Troyes, onde era padréo.)

A libra esterlina inglesa ao tempo de Eduardo | continha 1 libra-peso, peso Tower de
prata de um quilate conhecido. A libra Tower parece ter sido algo mais do que a libra
romana, € algo menos que a libra Troyes. Esta Gltima so foi introduzida na Casa da
Moeda da Inglaterra no 18° ano do reinado de Henrique VIII. A libra francesa, ao tempo
de Carlos Magno, continha 1 libra Troyes de prata de um quilate conhecido.

A feira de Troyes, na Champanha, era na época frequentada por todas as nagfes da
Europa, e 0s pesos e medidas desse famoso mercado eram conhecidos e apreciados por
todos. A libra escocesa continha, desde a época de Alexandre | até a de Robert Bruce, 1
libra de prata do mesmo peso e quilate que a libra esterlina inglesa. Também os pence
ingleses, escoceses e franceses continham, de inicio, o peso real de 1 péni de prata, a
1/20 da onca, e a 1/240 da libra. Também o xelim parece ter sido originalmente a
denominacdo de um peso. Quando o trigo vale 12 xelins o quarter - 1é-se numa antiga
estatua de Henrique Il - 1 pdo branco de 1 farthing devera pesar 11 xelins e 4 pence.
Todavia, a propor¢édo entre o xelim e o péni, de um lado, e o xelim e a libra, de outro,
néo parece ter sido tdo constante e uniforme como a existente entre o péni e a libra.

Durante a primeira geracao da linhagem dos reis de Franca, o sou ou xelim francés tem,
em ocasi0es diferentes, ora 5, ora 20 e ora 40 pence. Entre os antigos saxdes, 1 xelim
parece ter tido, uma vez, somente 5 pence, ndo sendo improvavel que tenha variado



tanto quanto variava entre seus vizinhos, os francos. Desde o tempo de Carlos Magno,
entre os franceses, e o de Guilherme, o Conquistador, entre os ingleses, a propor¢do
entre a libra, o xelim e o péni parece ter sido uniformemente a mesma de hoje, embora
tenha sido muito diferente o valor de cada uma dessas moedas.

Com efeito, em todos os paises do mundo - assim acredito - a avareza e a injustica dos
principes e dos Estados soberanos, abusando da confianca de seus suditos, foram
diminuindo gradualmente a quantidade real de metal que originalmente continham as
moedas. O asse romano, nos ultimos anos da Republica, foi reduzido 1/24 de seu valor
original, e ao invés de pesar 1 libra, acabou pesando apenas 1/2 onca, A libra e o péni
ingleses atuais contém apenas em torno de 1/3, a libra e o péni escocés apenas 1/36, e a
libra e o péni franceses, apenas 1/66 de seu valor original. Aparentemente, mediante
essas operacdes, 0s principes e os Estados soberanos foram capazes de pagar suas
dividas e cumprir seus compromissos, com uma quantidade de prata menor do que teria
sido necessaria em caso de nao se alterarem os valores das moedas; digo apenas
aparentemente, pois seus credores foram realmente fraudados de uma parte do que lhes
era realmente devido.

Permitiu-se a todos os demais credores, dentro do pais, usarem do mesmo privilégio,
podendo eles pagar o0 mesmo montante nominal da moeda nova e desvalorizada,
qualquer que tivesse sido a quantidade que tivessem tomado de empréstimo em moeda
velha. Por conseguinte, tais operagdes sempre se tém demonstrado favoraveis aos
devedores e danosas para 0s credores, e as vezes provocaram uma revolucdo maior e
mais generalizada nas fortunas de pessoas privadas do que a que poderia ter sido gerada
por uma grande calamidade publica.

Foi dessa maneira que em todas as nacdes civilizadas o dinheiro se transformou no
instrumento universal de comércio, através do qual sdo compradas e vendidas - ou
trocadas; entre si - mercadorias de todos os tipos.

Passarei agora a examinar quais sd8o as normas que naturalmente as pessoas observam
ao trocar suas mercadorias por dinheiro ou por outras mercadorias. Essas regras
determinam o que se pode denominar valor relativo ou valor de troca dos bens.

Importa observar que a palavra VALOR tem dois significados: as vezes designa a
utilidade de um determinado objeto, e outras vezes o poder de compra que o referido
objeto possui, em relagdo a outras mercadorias. O primeiro pode chamar-se "valor de
uso”, e o segundo, "valor de troca". As coisas que tém o mais alto valor de uso
frequentemente tém pouco ou nenhum valor de troca; vice-versa, 0s bens que tém o
mais alto valor de troca muitas vezes tém pouco ou nenhum valor de uso. Nada é mais
util que a agua, e no entanto dificilmente se comprara alguma coisa com ela, ou seja,
dificilmente se conseguira trocar dgua por alguma outra coisa. Ao contrario, um
diamante dificilmente possui algum valor de uso, mas por ele se pode, muitas vezes,
trocar uma quantidade muito grande de outros bens.

A fim de investigar os principios que regulam o valor de troca das mercadorias,
procurarei mostrar:

Primeiro, qual € o critério ou medida real desse valor de troca, ou seja, em que consiste
0 preco real de todas as mercadorias.



Em segundo lugar, quais séo as diferentes partes ou componentes que constituem esse
preco real.

Finalmente, quais sdo as diversas circunstancias que por vezes fazem subir alguns
desses componentes, ou todos eles, acima do natural ou normal, e as vezes os fazem
descer abaixo desse nivel: ou seja, quais sdo as causas que as vezes impedem o preco de
mercado, isto €, o preco efetivo das mercadorias, de coincidir exatamente com o que se
pode chamar de preco natural.

Nos trés capitulos subseqlientes, procurarei expor, da maneira mais completa e clara que
estiver ao meu alcance, os trés itens que acabei de citar. Para isso, desafio seriamente
tanto a paciéncia quanto a atencéo do leitor: sua paciéncia, pois examinarei um assunto
que talvez possa parecer desnecessariamente tedioso em alguns pontos; sua atencao,
para compreender aquilo que, mesmo depois da explicacdo completa que procurarei dar,
talvez possa ainda parece algo obscuro. Estou sempre disposto a correr um certo risco
de ser tedioso, visando a certeza de estar sendo claro; e apds fazer tudo o que puder para
ser claro, mesmo assim podera parecer que resta alguma obscuridade sobre um assunto
que, alids, € por sua propria natureza extremamente abstrato.

CAPITULOV
O preco real e o preco nominal das mercadorias
ou seu preco em trabalho e seu prego em dinheiro

Todo homem ¢ rico ou pobre, de acordo com o grau em que consegue desfrutar das
coisas necessarias, das coisas convenientes e dos prazeres da vida. Todavia, uma vez
implantada plenamente a divisdo do trabalho, sdo muito poucas as necessidades que o
homem consegue atender com o produto de seu proprio trabalho. A maior parte delas
deveréa ser atendida com o produto do trabalho de outros, e 0 homem sera ent&o rico ou
pobre, conforme a quantidade de servico alheio que estd em condi¢Bes de encomendar
ou comprar. Portanto, o valor de qualquer mercadoria, para a pessoa que a possui, mas
ndo tenciona usa-la ou consumi-la ela prépria, sendo trocéa-la por outros bens, é igual a
quantidade de trabalho que essa mercadoria Ihe da condicdes de comprar ou comandar.
Consequentemente, o trabalho é a medida real do valor de troca de todas as
mercadorias.

O preco real de cada coisa - ou seja, 0 que ela custa a pessoa que deseja adquiri-la - é 0
trabalho e o incobmodo que custa a sua aquisi¢do. O valor real de cada coisa, para a
pessoa que a adquiriu e deseja vendé-la ou troca-la por qualquer outra coisa, € 0
trabalho e o incbmodo que a pessoa pode poupar a si mesma e pode impor a outros. O
que é comprado com dinheiro ou com bens, € adquirido pelo trabalho, tanto quanto
aquilo que adquirimos com o nosso proprio trabalho. Aquele dinheiro ou aqueles bens
na realidade nos poupam este trabalho. Eles contém o valor de uma certa quantidade de
trabalho que permutamos por aquilo que, na ocasido, supomos conter o valor de uma
quantidade igual. O trabalho foi o primeiro preco, o dinheiro de compra original que foi
pago por todas as coisas. Nao foi por ouro ou por prata, mas pelo trabalho, que foi
originalmente comprada toda a riqueza do mundo; e o valor dessa riqueza, para aqueles
gue a possuem, e desejam troca-la por novos produtos, é exatamente igual a quantidade
de trabalho que essa riqueza lhes da condigdes de comprar ou comandar.



Riqueza é poder, como diz Hobbes. Mas a pessoa que adquire ou herda uma grande
fortuna ndo necessariamente adquire ou herda, com isto, qualquer poder politico, seja
civil ou militar. Possivelmente sua fortuna pode dar-lhe os meios para adquirir esses
dois poderes, mas a simples posse da fortuna ndo Ihe assegurard nenhum desses dois
poderes. O poder que a posse dessa fortuna Ihe assegura, de forma imediata e direta, € 0
poder de compra; um certo comando sobre todo o trabalho ou sobre todo o produto do
trabalho que estd entdo no mercado. Sua fortuna é maior ou menor, exatamente na
proporcao da extensdo desse poder; ou seja, de acordo com a quantidade de trabalho
alheio ou - 0 que é a mesma coisa - do produto do trabalho alheio que esse poder Ihe da
condicdes de comprar ou comandar. O valor de troca de cada coisa sera sempre
exatamente igual a extensdo desse poder que essa coisa traz para o seu proprietario.

Entretanto, embora o trabalho seja a medida real do valor de troca de todas as
mercadorias, ndo € essa a medida pela qual geralmente se avalia o valor das
mercadorias. Muitas vezes ¢é dificil determinar com certeza a proporcdo entre duas
quantidades diferentes de trabalho. N&o sera sempre s6 o tempo gasto em dois tipos
diferentes de trabalho que determinara essa propor¢do. Deve-se levar em conta tambem
os graus diferentes de dificuldade e de engenho empregados nos respectivos trabalhos.
Pode haver mais trabalno em uma tarefa dura de uma hora do que em duas horas de
trabalho facil; como pode haver mais trabalho em uma hora de aplicacdo a uma
ocupacdo que custa dez anos de trabalho para aprender, do que em um trabalho de um
més em uma ocupacdo comum e de facil aprendizado. Ora, ndo é facil encontrar um
critério exato para medir a dificuldade ou o engenho exigidos por um determinado
trabalho. Efetivamente, ao permutar entre si produtos diferentes de tipos diferentes de
trabalho, costuma-se considerar uma certa margem para os dois fatores. Essa, porém, é
ajustada ndo por medicdo exata, mas pela pechincha ou regateio do mercado, de acordo
com aquele tipo de igualdade aproximativa que, embora ndo exata, é suficiente para a
vida diaria normal.

Alem disso, ¢ mais freqliente trocar uma mercadoria por outras mercadorias - e,
portanto, compréa-las - do que por trabalho. Por conseguinte, € mais natural estimar seu
valor de troca pela quantidade de alguma outra mercadoria, do que com base no
trabalho que ela pode comprar. Alids, a maior parte das pessoas tem mais facilidade em
entender o que significa uma quantidade de uma mercadoria especifica, do que o
significado de uma quantidade de trabalho. Com efeito, a primeira é um objeto
plenamente palpéavel, ao passo que a segunda é uma no¢do abstrata que, embora
possamos torna-la suficientemente inteligivel, ndo € basicamente tdo natural e tdo Gbvia.

Acontece porém gue, quando cessa 0 comercio mediante troca de bens e o dinheiro se
torna o instrumento comum, é mais freqliente trocar cada mercadoria especifica por
dinheiro, do que por qualquer outro bem. Raramente o agcougueiro leva suas carnes de
boi ou de carneiro ao padeiro ou ao cervejeiro, para troca-las por pdo ou por cerveja: o
que faz é levar as carnes ao mercado, onde as troca por dinheiro, e depois troca esse
dinheiro por pdo ou cerveja. A quantidade de dinheiro que recebe pelas carnes
determina também a quantidade de pdo e de cerveja que poderd comprar depois.

E, pois, mais natural e mais 6bvio, para ele, estimar o valor das carnes pela quantidade
de dinheiro - a mercadoria pela qual as troca direta e imediatamente - do que pela
quantidade de pédo e cerveja - as mercadorias pelas quais ele pode trocar as carnes
somente por meio de uma outra mercadoria (0 dinheiro); para ele € mais facil e mais



6bvio dizer que suas carnes valem 3 pence ou 4 pence por libra-peso, do que dizer que
valem 3 ou 4 libras-peso de pdo ou 3 ou 4 quarters de cerveja. Ocorre, portanto, que o
valor de troca das mercadorias € mais freqlientemente estimulado pela quantidade de
dinheiro do que pela quantidade de trabalho ou pela quantidade de alguma outra
mercadoria que se pode adquirir em troca da referida mercadoria.

Entretanto, o ouro e a prata, como qualquer outra mercadoria, também variam em seu
valor, s@o ora mais baratos, ora mais caros, e ora sdo mais faceis de comprar, ora mais
dificeis. A quantidade de trabalho que uma quantidade especifica de ouro e prata pode
comprar ou comandar, ou seja, a quantidade de outros bens pela qual pode ser trocada,
depende sempre da abundancia ou escassez das minas que eventualmente se conhecem,
por ocasido das trocas. No século XVI, a descoberta das ricas minas da América reduziu
o valor do ouro e da prata na Europa a aproximadamente 1/3 do valor que possuiam
antes. Consequentemente, como custava menos trabalho trazer esses metais das minas
para o mercado, assim, quando eram colocados no mercado, era menor a quantidade de
trabalho que permitiam comprar ou comandar.

Ora, essa revolucdo no valor do ouro e da prata, embora talvez a maior ocorrida, ndo é
absolutamente a Unica registrada pela histria. Assim como uma medida de quantidade
como é o pé natural, a braca ou a mancheia que varia continuamente em sua prépria
quantidade, jamais pode ser uma medida exata do valor de outras coisas, da mesma
forma uma mercadoria cujo valor muda constantemente jamais pode ser uma medida
exata do valor de outras mercadorias. Pode-se dizer que quantidades iguais de trabalho
tém valor igual para o trabalhador, sempre e em toda parte. Estando o trabalhador em
seu estado normal de saude, vigor e disposicao, e no grau normal de sua habilidade e
destreza, ele devera aplicar sempre 0 mesmo contingente de seu desembaraco, de sua
liberdade e de sua felicidade. O preco que ele paga deve ser sempre 0 mesmo, qualquer
que seja a quantidade de bens que receba em troca de seu trabalho.

Quanto a esses bens, a quantidade que terd condi¢cbes de comprar sera ora maior, ora
menor; mas é o valor desses bens que varia, e ndo o valor do trabalho que os compra.
Sempre e em toda parte valeu este principio: é caro o que é dificil de se conseguir, ou
aquilo que custa muito trabalho para adquirir, e € barato aquilo que pode ser conseguido
facilmente ou com muito pouco trabalho. Por conseguinte, somente o trabalho, pelo fato
de nunca variar em seu valor, constitui o padréo ultimo e real com base no qual se pode
sempre e em toda parte estimar e comparar o valor de todas as mercadorias. O trabalho
é o preco real das mercadorias; o dinheiro é apenas o pre¢o nominal delas.

Contudo, embora quantidades iguais de trabalho sempre tenham valor igual para o
trabalhador, para a pessoa que as emprega, essas quantidades de trabalho apresentam
valor ora maior, ora menor, 0 empregador compra o trabalho do operario ora por uma
quantidade maior de bens, ora por uma quantidade menor. E para o empregador, 0 preco
do trabalho parece variar, da mesma forma como muda o valor de todas as outras coisas.
Em um caso, o trabalho alheio se apresenta ao empregador como caro, em outro barato.
Na realidade, porém, sdo 0s bens que num caso sao baratos, em outro, caros.

Em tal acepcédo popular, portanto, pode-se dizer que o trabalho, da mesma forma que as
mercadorias, tem um preco real e um preco nominal. Pode-se dizer que seu preco real
consiste na quantidade de bens necessarios e convenientes que se permuta em troca
dele; e que seu preco nominal consiste na quantidade de dinheiro. O trabalhador é rico



ou pobre, é bem ou mal remunerado, em propor¢do ao preco real do seu trabalho, e ndo
em proporcao ao respectivo preco nominal.

A distincéo entre o valor real e o valor nominal do preco das mercadorias e do trabalho
ndo é simplesmente assunto para especulacdo filosofica, mas as vezes pode ser de
grande utilidade na pratica. O mesmo preco real é sempre do mesmo valor, todavia,
devido as variagdes ocorrentes no valor do ouro e da prata, 0 mesmo preco nominal as
vezes tem valores muito diferentes. Eis por que, quando se vende uma propriedade
territorial com uma reserva de renda perpétua, se quisermos que esta renda conserve
sempre 0 mesmo valor, € importante, para a familia em cujo favor se faz a reserva, que a
renda ndo consista em determinada soma de dinheiro. Se tal ocorresse, o valor dessa
renda estaria sujeito a variagdes de dois tipos: primeiro, as decorrentes das quantidades
diferentes de ouro e prata que em tempos diferentes estdo contidos na moeda da mesma
denominacdo; em segundo lugar, estaria exposta as variaces derivantes dos valores
diferentes de quantidades iguais de ouro e prata em momentos diferentes.

Os principes e os Estados soberanos freqlientemente imaginaram ter interesse
temporario em diminuir a quantidade de metal puro contido em suas moedas, mas
raramente imaginaram ter interesse em aumenta-la. Eis por que a quantidade de metal
contido nas moedas - de todo o mundo, acredito - tem diminuido continuamente, e
dificilmente aumentou em algum caso. Tais variacdes, portanto, tendem quase sempre a
reduzir o valor de uma renda deixada em dinheiro.

A descoberta das minas da América diminuiu o valor do ouro e da prata na Europa.
Costuma-se supor - embora sem prova-lo com certeza, em meu modo de ver - que esta
reducdo ainda continua gradualmente, e assim continuard por muito tempo. Com base
nessa hipotese, portanto, tais variagdes tém mais probabilidade de diminuir do que de
aumentar o valor de uma renda deixada em dinheiro, mesmo estipulando-se que ela seja
paga ndo nessa ou naquela quantidade de dinheiro, em moeda desta ou daquela
denominacdo (em tantas ou tantas libras esterlinas, por exemplo), mas em tantas ou
tantas oncas de prata pura ou de prata de um determinado padréo.

As rendas que foram reservadas em trigo conservaram muito melhor seu valor do que as
reservadas em dinheiro, mesmo que ndo tenham ocorrido mudancgas na denominacao do
dinheiro. No 18° ano do reinado de Isabel foi decretado que 1/3 da renda de todos os
arrendamentos de terras feitos por Universidades fosse reservado em trigo, e que essa
renda fosse paga em espécie ou em conformidade com os precos correntes do trigo no
mercado publico mais proximo. Ora, segundo o Dr. Blasckstone, o dinheiro proveniente
dessa renda em trigo, embora originalmente constituisse apenas 1/3 do total, na época
atual representa quase o dobro do que provém dos outros 2/3. Segundo esse célculo,
portanto, as antigas rendas em dinheiro das Universidades ficaram reduzidas mais ou
menos a 1/4 de seu antigo valor, ou seja, valem hoje apenas pouco mais de 1/4 da
quantidade de trigo que valiam antigamente. Ora, desde o reinado de Filipe e de Maria a
denominacdo do dinheiro inglés sofreu pouca ou nenhuma alteracdo, sendo que o
mesmo numero de fibras, xelins e pence tem contido quase a mesma quantidade de
prata pura. Logo, essa reducdo do valor das rendas em dinheiro das Universidades se
deve inteiramente a diminuicéo do valor da prata.

Quando a diminuicdo do valor da prata se associa a redugdo da quantidade de prata
contida na moeda da mesma denominacdo, a perda € muitas vezes ainda maior, Na



Escécia, onde a denominacdo da moeda passou por mudangas muito maiores do que na
Inglaterra, e na Franca, onde as mudancas foram ainda maiores do que na Escoécia,
algumas rendas antigas, originariamente de grande valor, foram dessa forma reduzidas
praticamente a zero.

Quantidades iguais de trabalho sdo compradas com maior precisdo, em um futuro
distante, com quantidades iguais de trigo - a subsisténcia do trabalhador - do que com
quantidades iguais de ouro ou de prata, ou talvez com quantidades iguais de qualquer
outra mercadoria. Portanto, em um futuro distante, quantidades iguais de trigo terdo o
mesmo valor real com maior precisdo, possibilitando, a quem as possui, comprar com
maior precisdao a mesma quantidade de trabalho alheio. Terdo esse mesmo valor, digo,
com maior exatiddo do que quantidades iguais de praticamente qualquer outra
mercadoria, ja que mesmo em se tratando de trigo, quantidades iguais ndo terdo
exatamente 0 mesmo valor que terdo quantidades iguais de trabalho.

A subsisténcia do trabalhador, ou o preco real do trabalho, como procurarei demonstrar
adiante, varia muito de acordo com as ocasides, sendo mais liberal em uma sociedade
que progride na riqueza do que em uma que estd parada, e mais liberal em uma
sociedade que esta parada, do que em uma que esta regredindo. Entretanto, qualquer
outra mercadoria, em qualquer momento especifico, comprara uma quantidade maior ou
menor de trabalho, em proporcao a quantidade de subsisténcia que ela pode comprar na
referida ocasido. Por conseguinte, uma renda reservada em trigo esta sujeita apenas as
variacdes da quantidade de trabalho que pode ser comprada por uma determinada
quantidade de trigo. Ao contrario, uma renda reservada em qualquer outra mercadoria
estd sujeita ndo somente as varia¢fes da quantidade de trabalho que se pode comprar
por uma quantidade especifica de trigo, mas também as varia¢es da quantidade de trigo
gue se pode comprar com qualquer quantidade especifica da respectiva mercadoria.

Cumpre, porém, observar que, embora o valor real de uma renda em trigo varie muito
menos, de um século para outro, do que o valor de uma renda em dinheiro, ele varia
muito mais, de um ano para outro. O preco do trabalho em dinheiro, conforme
procurarei demonstrar adiante, ndo flutua de ano para ano com a flutuagéo do preco do
trigo em dinheiro, mas parece ajustar-se em toda parte, ndo ao preco temporario ou
ocasional do trigo, mas ao seu preco médio ou comum. Por sua vez o pre¢co médio ou
comum do trigo - como tentarei igualmente demonstrar mais adiante - é regulado pelo
valor da prata, pela abundancia ou escassez das minas que fornecem este metal ao
mercado, ou pela quantidade de trabalho que é preciso empregar - consequentemente
pela quantidade de trigo que devera ser consumida - para fazer chegar urna determinada
quantidade de prata das minas até o mercado.

Ora, o valor da prata, embora por vezes varie muito de um século para outro, raramente
apresenta grande variacdo de um ano para outro, sendo que geralmente continua
inalterado ou quase inalterado durante meio século ou até durante um século inteiro. Em
consequéncia, também o preco comum e medio do trigo em dinheiro pode continuar o
mesmo ou quase 0 mesmo durante um periodo tdo longo, e juntamente com ele, também
0 preco do trabalho em dinheiro, desde que, evidentemente, a sociedade permaneca, sob
outros aspectos, em condicdo igual ou que esta pouco se altere. Nesse meio-tempo, 0
preco temporario ou ocasional do trigo pode muitas vezes, em um ano, dobrar em
relacdo ao prego do ano anterior, ou flutuar entre 25 e 50 xelins o quarter. (Nota do



Editor: como aparecera nas paginas seguintes, quarter ¢ uma medida inglesa para
cereais, equivalente a 1/4 do quintal, ou seja, 28 libras).

Mas, quando o trigo estiver a esse preco de 50 xelins o quarter, ndo somente o valor
nominal mas também o valor real de uma renda em trigo tera o dobro do valor que tinha
quando o quarter de trigo estava a 5 xelins, ou seja, conseguird comprar o dobro da
guantidade de trabalho ou da maior parte das outras mercadorias; em contrapartida, o
preco do trabalho em dinheiro e, juntamente com ele, o da maioria das outras coisas,
continuara inalterado no decurso de todas as flutuag6es mencionadas.

Fica, pois, evidente que o trabalho é a Unica medida universal e a Gnica medida precisa
de valor, ou seja, o0 Unico padrdo através do qual podemos comparar os valores de
mercadorias diferentes, em todos os tempos e em todos os lugares. Ndo se pode estimar
o valor real de mercadorias diferentes de um século para outro, pelas quantidades de
prata pelas quais foram compradas. Nao podemos estimar esse valor, de um ano para
outro, com base nas quantidades de trigo. Pelas quantidades de trabalho podemos, com
a maxima exatiddo, calcular esse valor, tanto de um século para outro como de um ano
para outro. De um século para outro, o trigo € uma medida melhor do que a prata, pois
de século para século quantidades iguais de trigo poderdo pagar a mesma quantidade de
trabalho com maior precisdo do que quantidades iguais de prata. De um ano para outro,
ao contrario, a prata € uma medida melhor, ja que quantidades iguais de prata podem
pagar com maior precisdo a mesma quantidade de trabalho.

Contudo, embora ao estabelecer rendas perpétuas, ou mesmo no caso de arrendamentos
muito longos, possa ser Util distinguir entre o preco real e o preco nominal, esta
distingdo ndo tem utilidade nas transagGes de compra e venda, as mais comuns e
normais da vida humana.

No mesmo tempo e no mesmo lugar, o preco real e o preco nominal de todas as
mercadorias estdo exatamente em propor¢do um com o outro. Por exemplo: quanto mais
ou quanto menos dinheiro se receber por uma mercadoria qualquer no mercado de
Londres, tanto mais ou tanto menos trabalho se podera, no mesmo tempo e no mesmo
lugar, comprar ou comandar. No mesmo tempo e lugar, portanto o dinheiro € a medida
exata do valor real de troca de todas as mercadorias. Assim &, porém, somente no
mesmo tempo e no mesmo lugar.

Embora em lugares distantes ndo haja proporcao regular entre o preco real e o preco em
dinheiro das mercadorias, o comerciante que leva bens, de um lugar para outro s
precisa considerar o preco em dinheiro, ou a diferenca entre a quantidade de prata pela
qual os compra e aquela pela qual tem probabilidade de vendé-los. Meia onca de prata
em Cantdo, na China, pode comandar uma quantidade maior de trabalho e de artigos
necessarios e convenientes para a vida, do que 1 onca em Londres. Portanto, uma
mercadoria que se vende por 1/2 onga de prata em Cantdo pode ser la realmente mais
cara, de importancia real maior para a pessoa que a possui la, do que uma mercadoria
que se vende por 1/2 onga em Londres o0 é para a pessoa que a possui em Londres.

Se, porém, um comerciante londrino puder comprar em Cantdo, por 1/2 onca de prata,
uma mercadoria que depois pode vender em Londres por 1 onga, ganhard 100% no
negocio - exatamente tanto quanto se 1 onca de prata tivesse em Londres exatamente o
mesmo valor que em Cantdo. Nao importa para ele se 1/2 onca de prata em Cantéo lhe



teria permitido comprar mais trabalho e quantidade maior de artigos necessarios ou
convenientes para a vida do que uma onga em Londres. Uma onga de prata em Londres
sempre lhe permitird comandar o duplo da quantidade de trabalho e de mercadorias, em
relacdo ao que lhe poderia permitir 1/2 onca de prata em Cantdo, é precisamente iSso
que 0 comerciante quer.

Uma vez que, portanto, € o pre¢co nominal das coisas, ou seja, 0 seu pre¢o em dinheiro,
que em dUltima analise determina se uma certa compra ou venda € prudente ou
imprudente, e consequentemente € esse 0 preco que regula quase toda a economia na
vida real normal em que entra em jogo o preco, ndao é de admirar que se lhe tenha
dispensado muito mais atencdo do que ao preco real.

Em uma obra como esta, porém, por vezes pode ser Util comparar os valores reais
diferentes de uma mercadoria em tempos e lugares diferentes, ou seja, os diferentes
graus de poder sobre o trabalho alheio que a referida mercadoria pode ter dado, em
ocasides diferentes, aqueles que a possuiam. Nesse caso, devemos comparar nao tanto
as diferentes quantidades de prata pelas quais a mercadoria era normalmente vendida,
mas antes as diferentes quantidades de trabalho que poderiam ter sido compradas por
essas quantidades diferentes de prata.

Todavia, dificilmente se podera saber, com algum grau de precisdo, 0s precos correntes
do trabalho em tempos e lugares distantes. Os do trigo, embora sé tenham sido
registrados com regularidade em certos lugares, geralmente sdo mais bem conhecidos e
foram anotados com maior frequéncia pelos historiadores e outros escritores.
Geralmente, pois, temos que contentar-nos com esses pre¢os, hdo como se estivessem
sempre exatamente na mesma proporc¢ao que os pregos correntes do trabalho, mas como
sendo a maior aproximacdo que geralmente se pode ter em relacdo a essa proporcao.
Mais adiante terei ocasido de fazer varias comparac6es desse tipo.

A medida que avancava a indUstria, as nagdes comerciantes consideraram conveniente
cunhar dinheiro-moeda em metais diferentes: em ouro para pagamentos maiores, em
prata para compras de valor moderado e em cobre - ou outro metal menos nobre - para
as compras de valor ainda menor. Todavia, sempre consideraram um desses metais
como sendo a medida ou o padrdo de valor mais peculiar do que o dos outros dois
metais; essa preferéncia parece geralmente haver sido dada aquele metal que havia sido
0 primeiro a ser usado por essas nacdes como instrumento de comércio. Tendo uma vez
comecado a utilizar esse metal como seu padrdo - e o devem ter feito quando néo
dispunham de outro dinheiro - geralmente as nagOes continuaram a utilizar como
dinheiro esse metal, mesmo quando a necessidade ja ndo era mais a mesma.

Pelo que se diz, os romanos s6 possuiam dinheiro em cobre até cinco anos antes da 1
Guerra Panica (Plinio. Op. Cit. Livro Trigésimo Terceiro. Cap. IllI) quando entdo
comecaram pela primeira vez a cunhar moeda em prata. Por isso, ao que parece, o cobre
continuou, mesmo depois disso, a vigorar sempre como a medida de valor na Republica
romana. Em Roma todos os célculos eram feitos ou em asses ou em sestércios e na
mesma moeda eram também computadas todas as propriedades fundiarias.

Ora, 0 asse sempre foi a denominacdo de uma moeda de cobre. A palavra sestertius
significa 2 1/2 asses. Embora, portanto, originalmente o sestércio fosse uma moeda de



prata, seu valor era calculado em cobre. Em Roma, quem possuisse muito dinheiro, era
mencionado como tendo muito cobre de outras pessoas.

As nacgdes ndrdicas que se estabeleceram sobre as ruinas do Império Romano parecem
ter adotado desde o inicio o dinheiro de prata, e ndo ter conhecido moedas de ouro ou de
cobre por muito tempo depois. Havia moedas de prata na Inglaterra, ao tempo dos
sax0es, mas poucas moedas de ouro até a época de Eduardo Ill, e nenhuma moeda de
cobre até a de Jaime I, da Gré-Bretanha. Na Inglaterra, portanto - e em todas as outras
nagdes européias modernas, pelas mesmas razdes, como acredito - todos os célculos e a
contabilidade séo feitos em prata, sendo em prata que tambem se computa geralmente o
valor de todos os bens e propriedades. Quando queremos expressar o valor da fortuna de
alguém, raramente mencionamos 0 nimero de guinéus; o que fazemos € mencionar o
namero de libras esterlinas que supostamente se daria pela fortuna.

Inicialmente, em todos os paises, creio, um pagamento legal corrente s6 podia ser feito
na moeda do metal que era particularmente considerado como padrédo ou medida de
valor. Na Inglaterra, o ouro ndo era inicialmente considerado como moeda corrente,
ainda muito tempo depois de haver moedas de ouro. A proporcdo entre os valores do
ouro e da prata ndo era determinada por lei publica ou por proclamacéo, mas sua fixacdo
era deixada ao encargo do mercado. Se um devedor oferecia pagamento em ouro, 0
credor podia simplesmente recusar este pagamento, ou entdo aceita-lo, mas o valor era
acordado entre as duas partes. Atualmente, o cobre ndo é moeda legal, a ndo ser como
troco para moedas de prata menores. Nessa conjuntura, a diferenciacdo entre o metal
que era o padrdo e o metal que ndo o era constituia algo mais que uma distin¢ao
nominal.

No decorrer do tempo, e a medida em que as pessoas se familiarizavam cada vez mais
com o0 uso dos diversos metais em moeda, e consequentemente também com a
proporcao existente entre os valores respectivos, considerou-se conveniente, na maioria
dos paises - conforme acredito -, fixar com seguranca essa propor¢do, sancionando por
lei, por exemplo, que 1 guinéu de tal peso e tal quilate eqlivale a 21 xelins, ou seja,
representa um pagamento legal para um débito desse montante. Nessa situagdo, e
enquanto durar uma propor¢do regulamentada desse tipo, a distincdo entre o metal-
padrdo e o metal que ndo é padrdo toma-se pouco mais do que uma distingdo nominal.

Todavia, se houver qualquer mudancga nessa propor¢do regulamentada, novamente a
distingdo toma-se - ou a0 menos parece tornar-se - algo mais do que uma distingédo
puramente nominal. Se, por exemplo, o valor de 1 guinéu regulamentado fosse reduzido
para 20 xelins, ou subisse para 22 xelins, sendo todos os célculos e a contabilidade
feitos em moeda-prata e quase todas as obrigacdes de débito sendo expressas na mesma
moeda, a maior parte dos pagamentos poderia ser feita com a mesma quantidade de
moeda-prata que antes; todavia, seriam necessarias quantidades muito diferentes de
moeda-ouro - uma quantidade maior em um caso, e uma quantidade menor, no outro. O
valor da prata variaria menos que o do ouro.

A prata serviria para medir 0 ouro, mas nao vice-versa. O valor do ouro pareceria
depender da quantidade de prata pela qual seria trocado. ao passo que o valor da prata
ndo pareceria depender da quantidade de ouro pela qual seria trocaria. Essa diferenca,
porém, dever-se-ia toda ela ao costume de contabilizar e exprimir o montante de todas
as somas, grandes e pequenas, em moeda-prata, € ndo em moeda-ouro. Uma das notas



promissérias do Sr. Drummond, de 25 ou 50 guinéus, continuaria a poder ser paga, apos
urna alteracdo desse tipo, com 25 ou 50 guinéus, da mesma forma que antes. Apos tal
mudanga, a nota poderia ser paga com a mesma quantidade de ouro que antes, mas com
quantidades muito diferentes de prata. No pagamento dessa nota, o valor de ouro seda
menos variavel do que o da prata. O ouro mediria o valor da prata, mas ndo vice-versa.
No caso de se generalizar o costume de contabilizar, e de expressar dessa forma notas
promissorias e outras obrigacfes em dinheiro, o ouro, e ndo a prata, seria considerado
como o metal-padréo para medir o valor.

Na realidade, enquanto perdurar alguma propor¢do regulamentada entre os respectivos
valores dos diferentes metais em dinheiro, o valor dos metais mais preciosos determina
o0 valor de todo o dinheiro. 12 pence de cobre contém 1/2 libra avoirdupoids de cobre -
ndo da melhor qualidade -, o qual, antes de ser cunhado, raramente vale 7 pence em
prata. Mas, como a regulamentacdo estabelece que 12 desses pence equivalem a 1
xelim, o mercado considera que eles valem 1 xelim, podendo-se a qualquer momento
receber por eles 1 xelim. Mesmo antes da ultima reforma da moeda-ouro da Gra-
Bretanha, o0 ouro - a0 menos a parte que circulava em Londres e nas vizinhangas -, em
comparagdo com a maior parte da prata, desceu menos abaixo de seu peso-padréo.

Todavia, 21 xelins j& desgastados e com a inscricdio um tanto apagada eram
considerados corno equivalentes a 1 guinéu, o qual talvez também ja apresentava certo
desgaste, mas raramente tdo grande como as moedas de xelins. As ultimas
regulamentac6es talvez levaram a moeda-ouro o mais préximo de seu peso-padrao que é
possivel atingir em qualquer nacdo; e a ordem de sO receber moeda-ouro nos locais
publicos, por peso, provavelmente preservara essa garantia, enquanto essa ordem for
aplicada. A moeda-prata continua ainda no mesmo estado de desgaste e desvalorizagio
que antes da reforma da moeda-ouro. No mercado, porém, 21 xelins dessa moeda-prata
desvalorizada continuam a ser considerados como valendo 1 guinéu dessa moeda de
excelente ouro.

Evidentemente, a reforma da moeda-ouro aumentou o valor da moeda-prata que se da
em troca.

Na Casa da Moeda inglesa, 1 libra-peso de ouro € cunhada em 44 1/2 guinéus, 0s quais,
valendo o guinéu 21 xelins, equivalem a 46 libras, 14 xelins e 6 pence. Por conseguinte,
1 onga dessa moeda-ouro vale £ 3. 17 s. 10 1/2 d. em prata. Na Inglaterra, ndo se paga
taxa pela cunhagem, razéo pela qual quem leva 1 libra-peso ou 1 onc¢a de ouro-padrdo a
Casa da Moeda, recebe de volta 1 libra-peso ou 1 onga de ouro em moeda, sem
nenhuma deducdo. Diz-se, pois, que 3 libras esterlinas, 17 xelins e 10 1/2 pence por
onca sao o preco do ouro na Casa da Moeda da Inglaterra, ou seja, a quantidade de ouro
em moeda que a Casa da Moeda paga pelo ouro-padrdo em lingote.

Antes da reforma da moeda-ouro, 0 preco do ouro-padrdo em lingote no mercado
durante muitos anos esteve acima de £ 3. 18 s., as vezes acima de £ 3. 19 s., e com
muita freqliéncia, acima de 4 libras esterlinas por onga, sendo que esse montante, no
estado de desgaste e desvalorizacdo da moeda-ouro, provavelmente em poucos casos
continha mais do que 1 onca de ouro-padrdo. Desde a reforma da moeda-ouro, 0 prego
de mercado do ouro-padrdo em lingote raramente supera £ 3. 17 s. 7 d. por onga. Antes
da reforma da moeda-ouro, o preco de mercado estava sempre mais ou menos acima do
preco da Casa da Moeda. A partir dessa reforma, o preco de mercado esteve



constantemente abaixo do preco da Casa da Moeda. Mas esse preco de mercado é o
mesmo, quer seja pago em moeda de ouro ou em moeda de prata.

Por isso, a recente reforma da moeda-ouro elevou ndo somente o valor da moeda-ouro,
mas também da moeda-prata, em propor¢do com o ouro em lingote, e provavelmente
também em proporcdo a todas as outras mercadorias, embora pelo fato de o preco da
maior parte das outras mercadorias ser influenciado por tantas outras causas, 0 aumento
do valor da moeda-ouro ou da moeda-prata, em proporcdo com as mercadorias, possa
ndo ser tdo claro e perceptivel.

Na Casa da Moeda da Inglaterra, 1 libra-peso de prata-padrdo em barras € cunhada em
62 xelins, contendo, da mesma forma, 1 libra-peso de prata-padrdo. Diz-se, pois, que 5
xelins e 2 pence por onca constituem o preco da prata na Casa da Moeda da Inglaterra,
ou a quantidade da moeda-prata que a Casa da Moeda da em troco de prata-padrdo em
barras. Antes da reforma da moeda-ouro, o preco de mercado da prata-padrdo em barras
era, em ocasifes diferentes, 5 xelins e 4 pence, 5 xelins e 7 pence, e com muita
freqiiéncia 5 xelins e 8 pence, por onca. Todavia, 5 xelins e 7 pence parecem ter sido o
preco mais comum. A partir da reforma da moeda-ouro, o pre¢co de mercado da prata-
padrdo em barras caiu em certas ocasides para 5 xelins e 3 pence, 5 xelins e 4 pence, € 5
xelins e 5 pence, por onga, sendo que dificilmente ultrapassou alguma vez esse ultimo
preco. Embora o preco de mercado da prata-padrdo em barras tenha caido
consideravelmente desde a reforma da moeda-ouro, ndo baixou tanto como o prego da
Casa da Moeda.

Na proporc¢éo entre os diversos metais na moeda inglesa, assim corno o cobre é cotado
muito acima do seu valor real, da mesma forma a prata é cotada levemente abaixo do
seu valor real. No mercado da Europa, na moeda francesa e na holandesa, por 1 onca de
ouro fino se obtém aproximadamente 14 ongas de prata fina. Ja no dinheiro inglés, por 1
onca de ouro fino se obtém em tomo de 15 oncas de prata, isto €, mais do que vale o
ouro na estimativa geral da Europa. Mas ja que o preco do cobre em barras ndo é
aumentado - mesmo na Inglaterra - pelo alto preco do cobre em dinheiro inglés, o preco
da prata em barras ndo € baixado pelo baixo valor da prata em dinheiro inglés. A prata
em barras ainda conserva sua propor¢cdo adequada com o ouro; e pela mesma razdo, o
cobre em barras conserva sua propor¢do adequada em relacdo a prata.

Com a reforma da moeda-prata no reinado de Guilherme 111, o preco da prata em barras
ainda continuou algo acima do preco da Casa da Moeda. Locke atribuiu esse alto prego
a permissdo de exportar moeda-prata. Dizia ele que essa permissdo de exportar fez com
que a demanda de prata em barras fosse maior que a demanda de prata em moeda.
Todavia, certamente o nimero de pessoas que desejam moeda-prata para 0S USOS
comuns de comprar e vender no pais certamente € muito superior ao daqueles que
guerem prata em barras ou para exportar ou para alguma outra finalidade.

Atualmente existe uma permissdo semelhante para exportar ouro em lingote, e uma
proibicdo semelhante de exportar ouro em moeda; e no entanto, o preco do ouro em
lingote desceu abaixo do preco da Casa da Moeda. Ora, no dinheiro inglés, a prata
estava, entdo como hoje, abaixo do pre¢o, em propor¢do com o ouro; e o dinheiro-ouro,
gue na época ndo parecia necessitar de reforma, regulava, tanto entdo como hoje, o
valor real de todo o dinheiro. Ja que a reforma da moeda-prata ndo reduziu na época o



preco da prata em barras ao preco da Casa da Moeda, ndo é muito provavel que uma
reforma similar o fizesse hoje.

Se a moeda-prata fosse novamente aproximada ao seu peso-padréo, tanto quanto o ouro,
é provavel que 1 guinéu, de acordo com a proporgdo atual, pudesse ser trocado por mais
prata em dinheiro do que aquilo que o guinéu poderia comprar em barra. Contendo a
prata seu pleno peso-padréo, nesse caso haveria lucro em fundi-la, a fim de primeiro
vender a barra por moeda-ouro, e depois trocar essa moeda-ouro por moeda-prata a ser
fundida da mesma forma. Ao que parece, 0 Unico método de evitar esse inconveniente
consiste em fazer alguma alteragcéo na proporc¢éo atual.

Possivelmente, o inconveniente seria menor se a moeda-prata fosse cotada acima da sua
proporcdo adequada em relacdo ao ouro, na mesma porcentagem em que atualmente
esta cotada abaixo dele; isso, desde que a0 mesmo tempo se decretasse que a prata nao
fosse moeda legal para mais do que o cdmbio de 1 guinéu, da mesma forma como o
cobre ndo é moeda legal para mais do que o cdmbio de 1 xelim. Nesse caso, nenhum
credor poderia ser fraudado em consequéncia da alta valorizacdo da prata em dinheiro,
da mesma forma que atualmente nenhum credor pode ser fraudado em decorréncia da
alta valorizagéo do cobre. Somente os bancos sofreriam com tal regulamentacéo.

Quando eles sdo pressionados por uma corrida, as vezes procuram ganhar tempo
pagando em 6 pence, ao passo que uma tal regulamentacdo os impediria de utilizar o
condenavel método de deixar de efetuar imediatamente 0s pagamentos. Em
consequiéncia, seriam obrigados a conservar sempre nos cofres uma quantidade de
dinheiro disponivel maior do que atualmente; e embora essa regulamentacdo
constituisse eventualmente um inconveniente consideravel para os banqueiros, ao
mesmo tempo representaria uma seguranca apreciavel para seus credores. £ 3. 17 s. e 10
1/2 d. (preco do ouro na Casa da Moeda) certamente ndo contém, mesmo em nossa
excelente moeda-ouro atual, mais do que 1 onca de ouro-padrdo, e poder-se-ia pensar,
portanto, que essa quantia ndo possa comprar mais ouro-padrao em lingotes do que isso.

Mas o ouro em moeda é mais conveniente do que o ouro em lingote e embora na
Inglaterra a cunhagem seja livre, o ouro que é levado em lingote a Casa da Moeda
raramente pode ser restituido em dinheiro ao proprietéario antes de algumas semanas - e
no ritmo atual de operagédo da Casa da Moeda, isso ndo poderia ocorrer antes de varios
meses. Essa demora eqlivale a certa taxa ou imposto, fazendo com que 0 ouro em
dinheiro tenha valor algo maior do que uma quantidade igual de ouro em barra. Se no
sistema monetario inglés a prata fosse cotada de acordo com sua propor¢do adequada
em relacdo ao ouro, o preco da prata em barras provavelmente cairia abaixo do preco da
Casa da Moeda, mesmo sem nenhuma reforma da moeda-prata; e até o valor das atuais
moedas de prata, ja tdo desgastadas pelo uso, seria regulado pelo valor da excelente
moeda-ouro pela qual podem ser cambiadas.

Provavelmente, a introducdo de uma pequena taxa cobrada pela cunhagem, tanto de
ouro como de prata, aumentaria ainda mais a superioridade desses metais em moeda, em
relacdo a uma quantidade igual de cada um desses dois metais em barra. Nesse caso, a
cunhagem aumentaria o valor do metal cunhado em proporcao a extensdo dessa pequena
taxa, pela mesma razdo que a moda aumenta o valor das baixelas de prata ou ouro em
proporgdo com o preco dessa moda. A superioridade da moeda sobre o metal em barras
evitaria a fusdo das moedas e desestimularia sua exportacdo. E se, por alguma exigéncia



do bem-estar publico, se tomasse necessario exportar as moedas, a maior parte delas
voltaria logo, espontaneamente. No exterior, essas moedas s6 poderiam ser vendidas
pelo seu peso em barras. Em nosso pais, elas poderiam ser vendidas por mais do que
isso. Por conseguinte, haveria um lucro em reconduzi-las ao pais. Na Franca, impde-se
uma taxa de aproximadamente 8% na cunhagem; conforme se afirma, a moeda francesa,
quando exportada, regressa novamente ao pais espontaneamente.

As flutuacGes ocasionais do preco de mercado do ouro e da prata em barras derivam das
mesmas causas que as flutuacGes similares que ocorrem no preco de mercado de todas
as outras mercadorias. A perda freqliente desses metais - devido a acidentes de
transporte por mar e terra, a0 consumo continuo dos mesmos nas operac¢des de douracao
e incrustacdo, a confeccdo de adornos etc., ao desgaste das moedas pelo uso freqlente -
exige, em todos os paises que ndo possuem minas préprias, uma importagdo continua, a
fim de compensar essas perdas. Os importadores - como alias todos 0s comerciantes,
suponho - procuram, na medida do possivel, adaptar suas importagdes a demanda
imediata conforme seu calculo de probabilidade. Todavia, ndo obstante todas as
cautelas, por vezes exageram nas importagdes, por vezes ficam abaixo da demanda real.

Quando importam mais ouro ou prata do que a demanda exige, ao inves de assumirem o
risco e o incobmodo de reexportar 0 excedente, as vezes preferem vender urna parte a
preco levemente abaixo do preco normal ou médio. Ao contrario, quando importam
menos do que o desejado pela demanda, as vezes conseguem pregos Superiores aos
normais ou médios. Mas quando, com todas essas flutuacdes ocasionais, o preco de
mercado, do ouro ou da prata em barras, continua durante varios anos consecutivos a
manter-se constantemente mais ou menos acima ou mais ou menos abaixo do preco da
Casa da Moeda, podemos estar certos de que essa constante superioridade ou
inferioridade € resultante de alguma coisa no tocante ao estado da moeda, fator esse que
faz com que certa quantidade de moeda eqlivalha a mais ou a menos do que a
guantidade exata de metal em lingote que a moeda deve conter. A constancia e a
firmeza do efeito supGem constancia e firmeza proporcionais na causa.

O dinheiro de qualquer pais constitui, em qualquer tempo e lugar especifico, uma
medida mais ou menos acurada do valor, conforme a moeda corrente compatibilizar
mais ou menos exatamente com seu padrdo, ou seja, conforme ela contiver com
precisdo maior ou menor a quantidade exata de ouro puro ou prata pura que deve conter.
Se, por exemplo, na Inglaterra, 44 1/2 guinéus contivessem exatamente 1 libra-peso de
ouro-padréo, ou 11 oncas de ouro fino e 1 onca de ouro-liga, a moeda-ouro na Inglaterra
seria uma medida tdo precisa do valor efetivo das mercadorias a qualquer tempo e lugar,
guanto a natureza das coisas permitisse.

Se, ao contrario, devido a friccdo constante e ao uso, 44 1/2 guinéus geralmente
contiverem menos do que 1 libra-peso de ouro-padrdo, e a diminuicdo for maior em
algumas pecas do que em outras, o dinheiro como medida do valor estara sujeito ao
mesmo tipo de imprecisdo ao qual estdo expostos normalmente todos 0s outros pesos e
medidas. J& que raramente acontece que as moedas estejam totalmente de acordo com o
padrdo, o comerciante ajusta o pre¢o de suas mercadorias da melhor forma que pode,
ndo aos pesos e medidas ideais, mas aquilo que, na média e baseado na experiéncia,
considera serem o0s precos efetivos. Em consequéncia de tal desajuste da moeda ajusta-
se 0 preco das mercadorias ndo a quantidade de ouro ou prata puros que a moeda



deveria conter, mas aquilo que, na média, e com base na experiéncia, se considera que
ela contém efetivamente.

Cumpre observar que por preco das mercadorias em dinheiro entendo sempre a
guantidade de ouro ou prata puros pela qual séo vendidas, abstraindo totalmente da
denominacdo da moeda. Por exemplo: considero que 6 xelins e 8 pence, na época de
Eduardo I, sdo o mesmo prego em dinheiro que 1 libra esterlina no momento atual; isto
porgue os 6 xelins e 8 pence do tempo de Eduardo I continuam sendo - na medida em
gue possamos julgar - a mesma quantidade de prata pura de 1 libra esterlina nos dias de
hoje.

Capitulo VI
Fatores que comp&em o preco das mercadorias

No estagio antigo e primitivo que precede ao acimulo de patrimdénio ou capital e a
apropriacdo da terra, a proporcdo entre as quantidades de trabalho necessarias para
adquirir os diversos objetos parece ser a Unica circunstancia capaz de fornecer alguma
norma ou padrdo para trocar esses objetos uns pelos outros. Por exemplo, se em uma
nacdo de cagadores abater um castor custa duas vezes mais trabalho do que abater um
cervo, um castor deve ser trocado por - ou entdo, vale - dois cervos. E natural que aquilo
gue normalmente é o produto do trabalho de dois dias ou de duas horas valha o dobro
daquilo que é produto do trabalho de um dia ou uma hora.

Se um tipo de trabalho for mais duro que o outro, naturalmente deve-se deixar uma
margem para essa maior dureza; nesse caso, 0 produto de uma hora de trabalho de um
tipo frequentemente pode equivaler ao de duas horas de trabalho de outro.

Ou entdo, se um tipo de trabalho exige um grau incomum de destreza e engenho, a
estima que as pessoas tém por esses talentos naturalmente dara ao respectivo produto
um valor superior aquele que seria devido ao tempo nele empregado. Tais talentos
raramente podem ser adquiridos sendo mediante longa experiéncia e o valor superior do
seu produto muitas vezes ndo pode consistir em outra coisa sendo numa compensagao
razoavel pelo tempo e trabalho despendidos na aquisicdo dessas habilidades. Em
sociedades desenvolvidas, essa compensacdo pela maior dureza de trabalho ou pela
maior habilidade costuma ser feita atraves dos salarios pagos pelo trabalho: algo
semelhante deve ter havido provavelmente nos estagios mais primitivos da civilizagao.

Nessa situacdo, todo o produto do trabalho pertence ao trabalhador, e a quantidade de
trabalho normalmente empregada em adquirir ou produzir uma mercadoria € a Unica
circunstancia capaz de regular ou determinar a quantidade de trabalho que ela
normalmente deve comprar, comandar ou pela qual deve ser trocada.

No momento em que o patrimdnio ou capital se acumulou nas maos de pessoas
particulares, algumas delas naturalmente empregardo esse capital para contratar pessoas
laboriosas, fornecendo-lhes matérias-primas e subsisténcia a fim de auferir lucro com a
venda do trabalho dessas pessoas ou com aquilo que este trabalho acrescenta ao valor
desses materiais. Ao trocar-se o produto acabado por dinheiro ou por trabalho, ou por
outros bens, além do que pode ser suficiente para pagar o preco dos materiais e 0s



salarios dos trabalhadores, devera resultar algo para pagar os lucros do empresario, pelo
seu trabalho e pelo risco que ele assume ao empreender esse negocio.

Nesse caso, 0 valor que os trabalhadores acrescentam aos materiais desdobra-se, pois,
em duas partes ou componentes, sendo que a primeira paga os salarios dos
trabalhadores, e a outra, os lucros do empresario, por todo o capital e os salarios que ele
adianta no negocio. Com efeito, o empresario ndo poderia ter interesse algum em
empenhar esses bens, se ndo esperasse da venda do trabalho de seus operéarios algo mais
do que seria o suficiente para restituir-lhe o estoque, patrimonio ou capital investido;
por outro lado, 0o empresario ndo poderia ter interesse algum em empregar um
patrimdnio maior, em lugar de um menor, caso seus lucros ndo tivessem alguma
proporcao com a extensao do patriménio investido.

Poder-se-ia talvez pensar que os lucros do patrimonio ndo passam de uma designacgao
diferente para os salarios de um tipo especial de trabalho, isto é, o trabalho de
inspecionar e dirigir a empresa. No entanto, trata-se de duas coisas bem diferentes; o
lucro é regulado por principios totalmente distintos, ndo tendo nenhuma proporcao com
a guantidade, a dureza ou 0 engenho desse suposto trabalho de inspecionar e dirigir. E
totalmente regulado pelo valor do capital ou patriménio empregado, sendo o lucro
maior ou menor em propor¢do com a extensdo desse patrimdnio. Suponhamos, por
exemplo, que em determinada localidade, em que o lucro anual normal do patrimdnio
empenhado em manufatura é de 10%, existam duas manufaturas diferentes, que
empregam, cada uma delas, vinte operarios, recebendo cada um 15 libras esterlinas por
ano, ou seja, tendo cada uma das duas manufaturas uma despesa de 300 libras esterlinas
por ano para pagar 0s operarios.

Suponhamos também que o0s materiais usados e as matérias-primas processadas
anualmente pela primeira manufatura sejam pouco refinadas e custem apenas 700 libras
esterlinas, ao passo que as matérias-primas utilizadas pela segunda sdo mais refinadas e
custam 7 mil libras esterlinas. Nesse caso, o capital anual empregado na primeira é de
apenas 1000 libras, ao passo que o capital empenhado na segunda serd de 7 300 libras
esterlinas.

A taxa de 10%, portanto, o primeiro empresario esperara um lucro anual aproximado de
apenas 100 libras, enquanto o segundo esperard um lucro anual de 730 libras esterlinas.
Todavia, embora seus lucros sejam muito diferentes, seu trabalho de inspecéo e diregéo
pode ser quase ou totalmente igual. Em muitas manufaturas grandes, esse trabalho de
inspecéo e direcdo é confiado a algum funcionéario de relevo. Seus salarios expressam
adequadamente o valor desse tipo de trabalho. Embora ao empregar esses funcionarios
geralmente se considere, até certo ponto, ndo somente seu trabalho e sua habilidade,
mas também a confianca que nele se deposita, esses fatores nunca tém uma propor¢édo
regular cuja administracdo eles supervisionam; e o proprietario desse capital, embora
fique assim quase isento desse trabalho, continua a esperar que seus lucros mantenham
uma proporcdo regular com seu capital. Por conseguinte, no preco das mercadorias, 0s
lucros do patrimbnio ou capital empenhado constituem um componente totalmente
distinto dos salarios pagos pelo trabalho, sendo regulados por principios bem diferentes.

Ja nessa situacao, o produto total do trabalho nem sempre pertence ao trabalhador. Na
maioria dos casos, este deve reparti-lo com o dono do capital que lhe d& emprego.
Também ja ndo se pode dizer que a quantidade de trabalho normalmente empregada



para adquirir ou produzir uma mercadoria seja a Unica circunstancia a determinar a
quantidade que ele normalmente pode comprar, comandar ou pela qual pode ser trocada.
E evidente que uma quantidade adicional é devida pelos lucros do capital, pois este
adiantou os salarios e forneceu os materiais para o trabalho dos operarios.

No momento em que toda a terra de um pais se tomou propriedade privada, os donos
das terras, como quaisquer outras pessoas, gostam de colher onde nunca semearam,
exigindo uma renda, mesmo pelos produtos naturais da terra. A madeira da floresta, o
capim do campo e todos os frutos da terra, 0s quais, quando a terra era comum a todos,
custavam ao trabalhador apenas o trabalho de apanha-los, a partir dessa nova situacdo
tém o seu pre¢o onerado por algo mais, inclusive para o trabalhador. Ele passa a ter que
pagar pela permissdo de apanhar esses bens, e deve dar ao proprietario da terra uma
parte daquilo que o seu trabalho colhe ou produz. Essa porcéo, ou, 0 que é a mesma
coisa, 0 preco dessa porc¢do, constitui a renda da terra, constituindo, no caso da maior
parte das mercadorias, um terceiro componente do prego.

Importa observar que o valor real dos diversos componentes do preco € medido pela
quantidade de trabalho que cada um deles pode comprar ou comandar. O trabalho mede
o valor ndo somente daquela parte do preco que se desdobra em trabalho efetivo, mas
também daquela representada pela renda da terra, e daquela que se desdobra no lucro
devido ao empresario.

Em toda sociedade, o preco de qualquer mercadoria, em Gltima andlise, se desdobra em
um ou outro desses trés fatores, ou entdo nos trés conjuntamente; e em toda sociedade
mais evoluida, os trés componentes integram, em medida maior ou menor, 0 preco da
grande maioria das mercadorias.

No preco do trigo, por exemplo, uma parte paga a renda devida ao dono da terra, uma
outra paga os salarios ou manutencdo dos trabalhadores e do gado empregado na
producdo do trigo, e a terceira paga o lucro do responsavel pela exploracdo da terra.
Essas trés partes perfazem, diretamente ou em ultima anéalise, o preco total do trigo.
Poder-se-ia talvez pensar que é necessaria uma quarta parte, para substituir o capital do
responsavel direto pela exploracdo da terra, ou para compensar o desgaste do gado
empregado no cultivo e o desgaste de outros equipamentos agricolas.

Todavia, deve-se considerar que 0 proprio preco e qualquer equipamento ou
instrumento agricola, como por exemplo de um cavalo utilizado no trabalho, se compde
também ele dos mesmos trés itens enumerados: a renda da terra na qual o cavalo é
criado, o trabalho despendido em cria-lo e cuidar dele, e os lucros do responsavel pela
exploracdo da terra, que adianta tanto a renda da terra como os salarios do trabalho. Eis
por que, embora o preco do trigo possa pagar o preco e a manutengédo do cavalo, o0 preco
total continua a desdobrar-se, diretamente ou em Ultima analise, nos trés componentes:
renda da terra, trabalho e lucros.

No preco da farinha de trigo ou de outras farinhas temos que acrescentar ao preco do
trigo os lucros do moleiro e os salarios de seus empregados; no preco do péo, os lucros
do padeiro e os salarios de seus empregados; e no prego de ambos, temos que
acrescentar o trabalho necessario para transportar o trigo da casa do agricultor para o
moinho, e do moinho para a padaria, juntamente com os lucros daqueles que adiantam
os salarios correspondentes aquele trabalho.



O prego do linho em estado bruto desdobra-se nos mesmos trés componentes que
perfazem o preco do trigo. No preco do tecido de linho, é preciso acrescentar a esse
preco os salérios do preparador, do fiandeiro, do teceldo, do branqueador etc., além dos
lucros de seus respectivos empregadores.

Quanto mais determinada mercadoria sofre uma transformacdo manufatureira, a parte
do preco representada pelos salérios e pelo lucro se torna maior em comparagdo com a
que consiste na renda da terra. Com o progresso da manufatura, ndo somente cresce 0
volume de lucros, mas cada lucro subsequente é maior do que o anterior, pois o capital
do qual provém o lucro deve ser sempre maior.

Por exemplo, o capital que d& emprego aos tecelGes deve ser maior do que o capital que
da emprego aos fiandeiros, porque esse capital repde aquele capital com seus lucros,
como também paga os salarios dos teceldes e os lucros sempre devem manter alguma
proporgao com o capital.

Nas sociedades mais desenvolvidas, porém, existem sempre algumas mercadorias cujo
preco se decompde em apenas dois fatores: os salarios do trabalho e os lucros do
patrimoénio ou capital; existindo também um nimero ainda menor de mercadorias, em
que o preco total consiste unicamente nos salarios do trabalho. No preco de peixe do
mar, por exemplo, uma parte paga o trabalho dos pescadores, e a outra os lucros do
capital empregado na pesca. E muito raro, neste caso, que a renda paga pelo
arrendamento da terra também seja um componente do prego, embora isto aconteca as
vezes, como exporei adiante. E diferente o caso da pesca fluvial, a0 menos na maior
parte dos paises da Europa, A pesca de salmdo paga uma renda, a qual, embora no caso
ndo se possa propriamente denornind-la renda por arrendamento de terra, faz parte do
preco de um salmdo, tanto quanto os salarios e o lucro.

Em algumas regiGes da Escdcia, certas pessoas se ocupam com juntar, ao longo da
praia, essas pedrinhas variegadas comumente conhecidas sob o nome de Scotch
Pebbles. O preco que o canteiro lhes paga € simplesmente o salario de seu trabalho; no
caso, nem a renda da terra nem o lucro fazem parte do prego.

Entretanto, o preco total de uma mercadoria ainda deve, em ultima analise, constar de
algum dos trés componentes citados, ou dos trés conjuntamente, visto que tudo o que
restar desse preco total, depois de pagos a renda da terra e o preco de todo o trabalho
empregado em obter a matéria-prima, em fabricar a mercadoria e leva-la ao mercado,
necessariamente serd o lucro de alguém.

Assim como o preco ou valor de troca de cada mercadoria especifica, considerada
isoladamente, se decompbe em algum dos trés itens ou nos trés conjuntamente, da
mesma forma o preco ou valor de troca de todas as mercadorias que constituem a renda
anual completa de um pais - considerando-se as mercadorias em seu complexo total -
deve decompor-se nos mesmos trés itens, devendo esse preco ser dividido entre os
diferentes habitantes do pais, ou como salarios pelo trabalho, corno lucros do capital
investido, ou como renda da terra. Assim sendo, 0 que é anualmente obtido ou
produzido pelo trabalho de cada sociedade, ou - 0 que é a mesma coisa - 0 preco total
disso, é originariamente distribuido entre alguns dos membros da sociedade. Salarios,
lucro e renda da terra, eis as trés fontes originais de toda receita ou renda, e de todo



valor de troca. Qualquer outra receita ou renda provém, em ultima analise, de um ou de
outro desses trés fatores.

Todo aquele que aufere sua renda de um fundo que lhe pertence necessariamente a
aufere de seu trabalho, de seu patrimdnio ou de sua terra. A renda auferida do trabalho
denomina-se salario. A renda auferida do patrimbnio ou capital, pela pessoa que o
administra ou 0 emprega, chama-se lucro. A renda auferida por uma pessoa que nao
emprega ela mesma seu capital, mas o empresta a outra, denomina-se juros ou uso do
dinheiro. E a compensacio que o tomador paga a quem empresta, pelo lucro que pode
auferir fazendo uso do dinheiro.

Naturalmente, uma parte desse lucro pertence ao tomador, que assume 0 risco e arca
com o incébmodo de empregar o dinheiro; e a outra parte pertence a quem faz o
empréstimo, proporcionando ao tomador a oportunidade de auferir seu lucro. Os juros
do dinheiro sdo sempre uma renda derivativa, a qual, se ndo for paga do lucro auferido
do uso do dinheiro, deve ser paga de alguma outra fonte de renda, a ndo ser que talvez o
tomador seja um esbanjador que contrai urna segunda divida para pagar os juros da
primeira.

A renda auferida integralmente do arrendamento da terra é denominada renda fundiéria,
pertencendo ao dono da terra. A renda do arrendatario provém em parte de seu trabalho
e em parte de seu capital. Para ele, a terra é somente o instrumento que Ihe permite
ganhar os salarios de seu trabalho e tirar lucro de seu proprio capital. Todas as taxas,
impostos, e toda a renda ou receita fundada neles, todos os salarios, pensdes e anuidades
de qualquer espécie, em Ultima analise provém de uma ou outra dessas trés fontes
originais de renda, sendo pagos, direta ou indiretamente, pelos salarios do trabalho,
pelos lucros do capital ou pela renda da terra.

Quando esses trés tipos de renda pertencem a pessoas diferentes, sdo distinguidos
prontamente; mas quando pertencem os trés & mesma pessoa, por vezes sdo confundidos
entre si, a0 menos no linguajar comum.

Uma pessoa que cultiva uma parte de sua prépria terra, depois de pagar as despesas do
cultivo, deve receber tanto a renda que cabe ao proprietario da terra quanto o lucro de
quem a explora. Tal pessoa propende, porém, a considerar como lucro os ganhos todos,
confundindo assim a renda da terra com o lucro, a0 menos no linguajar comum. Estdo
nessa situacdo a maioria dos nossos plantadores norte-americanos e da india Ocidental.
A maior parte deles cultiva sua prépria terra, razdo pela qual raramente ouvimos falar da
renda dessas terras, mas com freqiiéncia ouvimos falar do lucro que elas produzem.

E raro os agricultores empregarem um supervisor para dirigir as operacdes. Geralmente
eles também trabalham muito com as proprias méos, cultivando, arando, passando a
grelha etc. Por conseguinte, o que resta da colheita, apds paga a renda da terra, ndo
somente deve restituir-lhes o patrimoénio ou capital empregado no cultivo, juntamente
com seu lucro normal, mas deve também pagar os salarios que lhes sdo devidos, corno
trabalhadores e como supervisores. E no entanto, tudo o que resta, apds pagar a renda da
terra e restituir o capital empregado, é denominado lucro. Ora, evidentemente 0s
salarios representam uma parte desse todo. Economizando esses salarios,
necessariamente o arrendatario ird ganha-los. Aqui, portanto, os salarios sdo
confundidos com os lucros.



Um manufator independente, que tem capital suficiente tanto para comprar materiais
como para manter-se até poder levar seu produto ao mercado, deve ganhar tanto os
salarios de um trabalhador contratado por um patrdo quanto o lucro que o patrdo realiza
pela venda do produto do trabalhador. E no entanto, tudo o que esse manufator
independente ganha é geralmente chamado de lucro; também nesse caso, os salarios s&o
confundidos com o lucro.

Um horticultor que cultiva pessoalmente sua propria horta desempenha ao mesmo
tempo duas fungdes: proprietario da terra, responsavel direto pela exploracdo da terra e
trabalhador. Consequentemente, seu produto deve pagar-lhe a renda que cabe ao
primeiro, o lucro que cabe ao segundo e os salarios que cabem ao terceiro. No entanto,
comumente tudo é considerado como proventos de seu trabalho. Nesse caso, tanto a da
terra como o lucro séo confundidos com os salérios.

Ja que em um pais evoluido ha somente poucas mercadorias cujo valor de troca provém
exclusivamente do trabalho, sendo que a terra e o lucro contribuem em larga escala para
perfazer o valor de troca da maior parte das mercadorias, a producdo do trabalho anual
sempre sera suficiente para comprar ou comandar urna quantidade de trabalho muito
maior do que a que foi empregada para obter, preparar e producdo ao mercado. Se a
sociedade empregasse todo o trabalho que pode comprar anualmente, ja que a cada ano
aumentaria consideravelmente a quantidade de trabalho, a producdo de cada ano
sucessivo teria um valor muito superior ao da producéo do ano anterior.

Entretanto, ndo existe pais algum em que toda a producdo anual seja empregada na
manutencdo dos trabalhadores ativos. Em toda parte, 0s 0ciosos consomem grande parte
desta producédo. De acordo, pois, com as diferentes propor¢ées em que a producdo anual
¢ a cada ano dividida entre os ativos e 0s ociosos, 0 valor comum ou médio dessa
producdo deverd, de um ano para outro, aumentar, diminuir ou permanecer inalterado.
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